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Introduccion.

Se analiza la desindustrializacion, tomando en cuenta distintas perspectivas, con la finalidad
de generar una concepcién homogénea que permita explicar dicho fendmeno; asimismo se
analizan los componentes que conforman a la desindustrializacion y la influencia que tiene
en el crecimiento y desarrollo econémico, en primer lugar, para una economia en general
desde un enfoque tedrico y, en segundo lugar, centrandose en el caso de la economia
mexicana.

En el primer capitulo se dard a conocer a la perspectiva de qué es la
desindustrializacion desde la perspectiva de distintos autores, tales como Fiona Tregenna
(2009), Sukti Dasgupta (2007), Ajit Singh (2007), Jesus Felipe et al (2012), Sung Jin Kang
(2011), Hongshik Lee (2011), entre otros mas. Asimismo, se analiza la perspectiva de Kaldor
(1966) y sus Leyes en relacion con el crecimiento industrial manufacturero y el PIB y las
caracteristicas que hacen especial al sector manufacturero como lo son la incentivacion desde
el empleo y la produccidn, la replicacion de procesos entre otros mas.

En el segundo capitulo se expone el impacto que tiene la desindustrializacion en el
crecimiento y desarrollo econémico; se pone énfasis en el estudio de la inversion extranjera
directa (IED) y del comercio internacional. Asimismo, se retoma un factor importante que
no suele ser considerado dentro de la percepcion de la desindustrializacion, el cual es el factor
tecnologico. Ademas, a fin de realizar el estudio se analizan las metodologias aplicadas para
los casos de Reino Unido y Corea (Tregenna, 2009 y Dasgupta y Singh, 2007), asi como una
breve comparacion con América Latina (Moreno-Brid et al, 2005) y un analisis de Kang y

Lee (2011) para Corea y la relacion de la desindustrializacion con la IED.



En el tercer capitulo se presenta el contexto histérico mexicano de su crecimiento
econémico, el cambio de modelos que experimenté del modelo de sustitucion por
importaciones (I1SI) al modelo de liberalizacion comercial (LC), asi como la influencia del
tratado de libre comercio de América del Norte (TLCAN) en cuanto a su crecimiento, la
liberalizacion comercial y su relacién con la desindustrializacién. Del mismo modo se analiza
el comportamiento de sus exportaciones e importaciones y, se presenta un analisis en relacion
con la situacion que ha experimentado México, presentando un contraste de la realidad con

la teoria.



Capitulo 1. La desindustrializacion

1.1 Interpretacion tedrica de la desindustrializacion

El sector industrial manufacturero es de gran importancia para el crecimiento y desarrollo de
cualquier pais, funge como motor de crecimiento puesto que este sector exhibe productividad
laboral creciente y es susceptible de generar encadenamientos productivos hacia atras y hacia
adelante; sin embargo, una mala gestion de politicas publicas puede llevar a un proceso
desindustrializador. Se analizaran diferentes posturas ante esta condicion, la cual no solo es
producida por el sector industrial manufacturero per se, sino por un conjunto de factores tanto
internos como externos.

Una de las principales formas de medir la desindustrializacion es con base en la
proporcion de la produccion manufacturera y la intensidad de la mano de obra en dicho sector
“La desindustrializacion se define cominmente como una disminucién de la proporcion de
la industria manufacturera en el empleo total” (Tregenna, 2009:433). Sin embargo, la autora
propone una nueva metodologia, la cual se basa en la forma de interaccion de la produccion
manufacturera o el empleo y su influencia en el crecimiento, es decir, en la relacién entre
produccion y empleo y, en como las tendencias de cada una pueden discrepar.

Esta percepcion puede describirse de igual forma como el decremento de la
proporcion de la industria manufacturera en el empleo total, sin embargo, esta definicion
provoca que los cambios en relacion de la participacion de la manufactura en el PIB no

puedan ser expresados de manera clara.

Dos paises que experimentaron una disminucién equivalente en la proporcién del empleo en el
sector manufacturero, pero en los que la proporcion del sector manufacturero en el PIB disminuy6

en uno y aumentd en el otro, podrian considerarse que han experimentado un grado similar de



desindustrializacion, basandose en una definicion enmarcada exclusivamente en términos de
proporcién del empleo. Sin embargo, la dindmica seria muy diferente, y podria decirse que con

diferentes implicaciones para el crecimiento (Tregenna, 2009: 439).

El ejemplo anterior demuestra que la percepcidn de la desindustrializacion, Gnicamente
desde la disminucién del empleo no es del todo correcta, ya que surgen dos situaciones
diferentes, una considerada ajena a la desindustrializacion, la cual es el crecimiento del PIB,
en el caso de que la desindustrializacion fuera Unicamente por la disminucion del empleo
¢qué hizo crecer al PIB aun cuando las dos economias presentaron un proceso
desindustrializador? Esto ultimo permite realizarnos un planteamiento: ¢de qué manera se
relaciona la industria manufacturera con el PIB o es acaso que Unicamente la proporcion del
sector en el empleo es el que impulsa el crecimiento econémico?

Uno de los factores primordiales que se considera para contrarrestar el efecto
desindustrializador es la reasignacion intersectorial, es decir, el movimiento de la mano de
obra de los sectores con menos productividad hacia los sectores con una mayor
productividad, esto se considera primordial para analizar los cambios de la productividad
global. En esencia, la industrializacion y, en particular el crecimiento del sector
manufacturero, son los pilares del crecimiento economico. Continuando con esta idea,
podemos decir que la desindustrializacion se percibe como un decremento en el empleo del
sector manufacturero, el cual tiene implicaciones negativas en el empleo global, asi como en
la sostenibilidad y crecimiento econémico.

La cuota de empleo de la manufactura es en lo que nos vamos a centrar, esto debido a

que si dicha cuota se ve disminuida y el sector esta creciendo, traerd como consecuencia una



mayor demanda de insumos por parte de otros sectores, ademas de generar una disminucion
en los costes, asimismo, también se puede impulsar el crecimiento por medio de los salarios.

De este modo, podemos decir que la importancia recae en el empleo del sector
manufacturero, ain mas que en la produccién por si sola, ya que la produccion como se
ejemplifica anteriormente no es un factor que provoque el crecimiento, tal como si lo hizo el
empleo aun cuando se generd un proceso desindustrializador en ambas economias. He aqui

la importancia de incentivar el empleo per se ain mas que la produccion.

Si los cambios en la produccion y el empleo del sector manufacturero estuvieran relacionados de
forma mondtona y fueran de magnitudes similares, el debate anterior sobre la importancia relativa
de cada uno de ellos para las propiedades de arrastre del crecimiento del sector manufacturero no
tendria mucha importancia en la practica, pero empiricamente, los cambios en los niveles o la
proporcion de la produccion y el empleo del sector manufacturero pueden ser no sélo de

magnitudes muy diferentes, sino incluso de direcciones distintas (Tregenna, 2009:441).

La desindustrializacion puede percibirse desde diferentes perspectivas, siendo
importante remarcar la importancia de no centrarse en una sola, dado que como Tregenna
(2009) expone, de manera empirica los cambios no suelen ser monoétonos ni similares
conceptualmente hablando, ya que los cambios en la produccion pueden variar de manera tal
que podrian llegar a ser completamente distintos.

El incremento del PIB agregado en relacion con el del sector manufacturero puede
implicar un beneficio, aun cuando la participacion del empleo de este sector disminuya, esto
a su vez se puede verificar si la intensidad de la mano de obra del sector manufacturero supera
a los demas sectores, de tal forma que logran compensar el incremento de la participacion de

la industria manufacturera en el PIB.



En cuanto a un analisis interno del sector manufacturero, podemos decir que, si dentro
de su estructura interna surgen cambios positivos con relacion a la mano de obra, traerd como
consecuencia una menor intensidad de la misma dentro del sector manufacturero y, un
crecimiento del empleo proporcionalmente menor al de la produccidn, o inclusive podria
generar un decrecimiento en el empleo y un crecimiento en la produccion,

Asimismo, la tecnologia tiene una fuerte relacion con la cantidad de mano de obra que
se emplea, dado que los avances tecnolégicos pueden lograr una disminucion de esta, esto de
igual modo se puede ver afectado por la productividad, las importaciones, entre otros
aspectos adicionales. La disminucién de la intensidad se puede denotar en una disminucion
de las personas empleadas, esto incluso si existiera una expansion de la produccién, de igual
modo una disminucién en la intensidad de mano de obra mayor que la de la economia
agregada puede explicar la disminucion de la proporcion del empleo, esto aun si su
participacion en relacion con el PIB incrementa.

Con lo anterior podemos cuestionar de qué manera la caida de la cuota del sector
manufacturero en el empleo total puede ser explicada, por un lado, por una contraccion del
sector y, por otro, por los cambios en la intensidad de trabajo. Esto no permite entender lo
que conocemos como proceso desindustrializador y de qué manera tiene influencia en el
crecimiento y su sustentabilidad. Ademas, podemos indicar con una mayor exactitud a qué
nos referimos con desindustrializacion.

Se plantean las descomposiciones anteriormente planteadas por Tregenna (2009) para
una mejor concepcion de la desindustrializacion. La primera de ellas consta en una
descomposicion bidireccional, en el cambio del nivel del empleo, separando los cambios del

valor afiadido de los cambios en la intensidad del trabajo, esto con la finalidad de poder



entender que una parte de la disminucion del empleo esta relacionada directamente con el
cambio del tamafio de la fabricacion.

Esto puede ser analizado a través de tres tipos de descomposicion: primero, si el
empleo sufre una disminucién se puede relacionar con una contraccién en la intensidad de
mano de obra o se puede vincular a un decremento global de todo el sector manufacturero.
Ambas correspondencias hacen referencia a un proceso de desindustrializacion, pero desde
distintos factores de influencia.

La segunda descomposicion se basa en un analisis de cambio en el nivel de empleo,
la diferencia es que incluye la participacion de la manufactura en el PIB, en lugar de incluir
el nivel de producciéon como en la primera descomposicién, y los cambios de intensidad de
la mano de obra. En otras palabras, podemos decir que un pais puede tener un crecimiento
en el nivel de empleo en el sector manufacturero aun cuando la proporcion en relacién con
el PIB disminuya y esta, a su vez, se vuelve menos intensiva en mano de obra, siempre que
la economia esta creciendo répido.

En la tercera descomposicion se analizan los cambios en la participacion de la
industria manufacturera en relacion con el empleo total, esto con la finalidad de poder separar
la participacion que tiene con el empleo total, esto permitira tener componentes asociados a
los cambios en la intensidad de trabajo sectorial tanto del PIB y la productividad.

Existen diferentes planteamientos con respecto a lo que Ilamamos
desindustrializacion como es el caso de Dasgupta y Singh (2007) el cual tiene un enfoque
Kaldoriano (el cual serd profundizado en el capitulo 2) y es necesario mencionar su postura.
Para dichos autores, si bien el sector manufacturero es el que mayores repercusiones genera
con respecto al crecimiento econémico, ha comenzado a dejar de serlo y podria en algun

punto no ser mas el motor de crecimiento de la economia.
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En esta nueva concepcion incluye un nuevo factor que ha venido tomando fuerza
desde hace tiempo y que, sin duda alguna, al que las tendencias y el mercado mundial apuntan
cada vez con relacion al proceso de comercializacion, este componente es la tecnologia. Un
planteamiento para destacar es que el sector manufacturero puede tener complicaciones para
satisfacer la demanda, esto, en conjunto con los avances tecnoldgicos y su fuerte relacion con
el sector servicios puede detonar en un reemplazamiento dentro del sector manufacturero

como motor de crecimiento.

Por otro lado, las desviaciones de la trayectoria histdrica podrian sugerir que se ha producido una
ruptura fundamental con las regularidades del pasado, debido, tal vez, a la introduccion de nuevas
y revolucionarias tecnologias, como las de la informacién y la comunicacién (TIC). Esto puede
llevar a que el sector de los servicios (especialmente el relacionado con las TIC, las
telecomunicaciones, los servicios a las empresas y las finanzas) sustituya o complemente a la
industria manufacturera como un nuevo motor de crecimiento econémico o como un motor

adicional en los paises emergentes (Dasgupta y Singh, 2007:436).

Para los autores, la desindustrializacion es una disminucion del crecimiento econémico
provocado por la contraccion del crecimiento del sector manufacturero. Bajo esta premisa
surge un nuevo planteamiento, el cual sera profundizado mas adelante, esta explicacion tiene
lugar con relacion a si las economias que no se encuentran consolidadas como
industrializadas deben enfocarse en buscar la industrializacion u optar por un enfoque hacia
una economia tecnoldgica. Esta nueva perspectiva puede ser un tema de investigacion por si
mismo, sin embargo, ese no es el objetivo principal de esta tesis, aunque es importante

enfatizar en la importancia de este nuevo componente.



De lo anterior podemos inferir que existe la posibilidad de encontrarse en un proceso
desindustrializador en cuestion de empleo, pero no desde la produccion. Asimismo, es
importante entender si este proceso negativo es en un estricto sentido de largo plazo,
remarcando que este proceso de desindustrializacion puede ser un comportamiento aceptado
dentro de un ciclo, es decir, puede ser aceptado desde el punto de vista de la insercién
tecnoldgica en la manufactura, y esta podria entrar en un proceso de contraccion y
eventualmente volver a comenzar el ciclo.

Sin embargo, para los autores este ciclo no debe ser considerado en términos de
aceptacién como normal, ya que un proceso desindustrializador por si mismo es alarmante,
sea en términos de empleo o de produccidon. Lo es aln mas cuando diferentes paises
considerados desarrollados cuentan con un bajo nivel de renta per capita y presentan dicha
desindustrializacion en cualquiera de los términos ya mencionados, esto generara una brecha
sectorial en el empleo, provocando la nula migraciéon hacia el sector manufacturero, y
aumentando o al menos dejando igual al sector agricola, lo cual podria incrementar la
informalidad en la productividad y los servicios.

Para Singh (1997) la desindustrializacion es un proceso que no puede ser considerado
Unicamente de manera interna debido a que existen condiciones enddgenas, y es necesario
estimar las relaciones con el exterior con las que cuenta un pais, en sentido mas estricto, las
interacciones con las economias a nivel mundial, retomando la balanza exterior.

Esta postura considera que, aungue un pais se vea afectado por la desindustrializacion,
esta no es necesariamente provocada por factores internos, o al menos no Unicamente por
ellos. Esto permite que puedan ser incluidos otros factores tales como el comercio, la

inversion, la deuda, entre otros mas.
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Por otro lado, Kang y Lee (2011) realizan un planteamiento, incluyendo la relacion de
la inversion extranjera directa, donde buscan determinar qué tan importante es dicha relacion.
Plantean dos posturas completamente distintas, la primera se basa en si existe una relacion
negativa con la economia nacional, ya que la desindustrializacion sugiere una disminucion
del tamafio del sector manufacturero y a su vez una disminucion en el crecimiento. La
segunda, en sentido opuesto y diferente a lo que hasta ahora se ha planteado, visualiza a la
desindustrializacion como un proceso natural, siendo un efecto del crecimiento econémico,
donde si bien la disminucion de la industria manufacturera puede traer efectos negativos,
estos seran en el corto plazo, ya que en el mediano y largo plazo se vera beneficiada la

economia.

1.1.1 Explicacion de la desindustrializacion
El proceso de expansion de una economia es un ciclo de crecimiento el cual se asocia con la
industrializacion, sin embargo, como se ha explicado anteriormente, este crecimiento cuenta
con un limite donde a partir de este surgird una contraccion o un crecimiento mas lento. Esto
se puede explicar debido a que, en las primeras etapas de crecimiento, los paises suelen crecer
en su industria manufacturera y no en la industria de sector primario, siendo esta absorbida
por el sector industrial manufacturero.

Sin embargo, este desplazamiento del sector primario genera consecuencias, debido
a que el sector manufacturero no puede ser el Unico con importancia aun cuando sea el que
mas aporte genere al crecimiento y desarrollo econémico. Esto debido a que la concentracion
exclusiva en el sector manufacturero en el largo plazo al alcanzar el punto limite de

crecimiento comenzara a perder importancia debido a la contraccion que sufrira en su
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expansion, recobrando asi importancia el sector servicios, como la agricultura, es aqui cuando
comienza un proceso de desindustrializacion.

La desindustrializacion se asocia inmediatamente con algo negativo, sin embargo,
esto no debe ser siempre asi, ya que este proceso no es un fendmeno especifico, sino mas
bien una tendencia comun que sucede en todos los paises que experimentan un crecimiento
y desarrollo econémico que perfilan a convertirse en paises desarrollados (Kang & Lee,
2011).

Este fendmeno al no ser especifico tiene variaciones dentro de los distintos paises que
la experimentan, se relaciona con el nivel de desarrollo (en relacién también a complejidad
de productos, véase Felipe et al, 2012), del mismo modo que se relaciona con las reformas

estructurales de cada pais.

Por ejemplo, si la desindustrializacién se acelera, la productividad del sector manufacturero
aumentara mas rapido en comparacion con el sector de los servicios, lo que deja poco tiempo
para establecer nuevas politicas y transferir el excedente de mano de obra del sector
manufacturero a otras de la mano de obra excedente del sector manufacturero a otros sectores,
incluido el de los servicios. En este caso, surgen problemas estructurales en el empleo y esto
puede frenar el potencial de crecimiento, provocando asi crisis econdémicas y sociales (Kang y

Lee, 2011:314).

El desplazamiento de mano de obra entre sectores cuando se realiza hacia los sectores
mas productivos suele ser beneficio, sin embargo, como se ha mencionado, no esta exento de
problematicas, uno de las principales problematicas se genera cuando el desplazamiento se

genera del sector manufacturero al sector servicios, debido a que este proceso suele ser

12



complejo y complicado, en sentido de que puedan ser empleados, por lo que este
desplazamiento necesita politicas no solo de indole industriales, sino politicas y sociales.

Del mismo modo el proceso desindustrializador se ha abordado desde distintos
puntos, como lo plantea Tregenna (2009), donde la desindustrializacidén puede verse en caida
del empleo en relacion con la intensidad de la mano de obra y en relacién con un decremento
en la produccion. Mientras qué el planteamiento de Kang y Lee (2011) retoma la definicion
con la que mas se asocia la desindustrializacion, la cual se basa en la disminucion de la tasa
de empleo o la disminucién del valor real o nominal.

De esta Gltima premisa podemos encontrar una problematica, la cual radica en que la
tasa de empleo no coincide en todos los casos con los cambios correspondientes en el valor
afiadido. Esto se puede apreciar en algunos paises (y se profundizara mas adelante), en donde
la tasa de productividad del sector manufacturero es mayor a la de los servicios, con esto se
puede inferir que el sector manufacturero puede emplear una menor cantidad de trabajadores
manteniendo el mismo nivel de productividad.

La desindustrializacion cuenta con factores tanto endégenos como exogenos. En
cuanto a factores enddgenos existen cambios en la demanda de la manufactura, asi como la
de servicios generados por el incremento de la renta nacional y el incremento de la
productividad del sector manufacturero en comparacion al de los servicios y una contraccion
de los precios de la manufactura en comparacion a los servicios.

Esto sugiere que la desindustrializacion se ve mas influenciada por factores exdgenos
como el comercio entre paises que por causas internas, el crecimiento conjunto de dos
economias generaria un incremento en las importaciones de productos intensivos en mano
de obra y por ende se reduciria la intensidad de mano de obra para la fabricacion en el pais

mas desarrollado.
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La desindustrializacion como ciclo (como se plante6 momentos atras) no debe
percibirse solo como un proceso natural que viven las economias que se encuentran en
desarrollo, sino también como un ambiente donde la manufactura crece a un nivel limite, es
decir, a medida que este sector crezca y los demas sectores sufren una contraccion en su
crecimiento llegard un punto donde el sector manufacturero se vera disminuido cuando la
renta nacional alcance cierto nivel, justo para que los otros sectores puedan comenzar a crecer
nuevamente, y reforzando esta idea se pone en perspectiva la concepcion de Kang y Lee

(2011):

Este fendmeno se debe principalmente a las diferentes elasticidades de la renta. Por lo tanto, la
relacion entre la renta y la importancia del sector manufacturero constituye una curva en U
invertida. Esto implica que una vez que el nivel de renta disminuye, el gasto disminuye en los
productos del sector manufacturero y aumenta en el sector de los servicios, lo que se denomina

"desindustrializacion" (Kang y Lee, 2011:315).

Kang y Lee (2011) retoman una postura planteada por Clark, Baumol (1967), Baumol
et al. (1985) y Rowthorn y Wells (1987) donde se sugiere que el proceso de
desindustrializacion es un proceso completamente natural que es provocado por el
crecimiento econémico. Asimismo, su planteamiento se basa en que la desindustrializacion
se genera debido a las diferencias productivas entre los sectores manufacturero y servicios,
con excepcion de Clark, quien no concordaba con este ultimo planteamiento.

En postura contraria, Lawrence et al (1983), Lawrence y Slaughter (1993), Sachs y
Schatz (1994) y Rowthorn y Ramaswamy (1999) plantean que la desindustrializacion es un

proceso externo relacionado con el comercio con paises desarrollados.
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Continuando con la idea anterior, en un analisis entre la relacion de la tasa de empleo
del sector manufacturero y las importaciones de paises en desarrollo, Wood (1994) planted
que el incremento del comercio puede impactar en la desindustrializacion de los paises
miembros de la OCDE. Esto se puede explicar dado que los productos manufacturados
exportados por paises en desarrollo son intensivos en mano de obra, por tal motivo afectan
reduciendo la competitividad de las industrias intensivas en mano de obra de los paises
miembros de la OCDE y esto a su vez genera una reduccion en los niveles de empleo,
asimismo, el ingreso se ve beneficiado y también la demanda de servicios se verd
incrementada, por tal motivo la tasa de empleo en el sector servicio sufrirdn un incremento

(Kang y Lee, 2011).

Sachs y Schatz (1994) demostraron que el aumento del comercio internacional es la razén mas
importante de la desindustrializacion de Estados Unidos. Argumentaron que el comercio de
importaciones con los paises en desarrollo aumenta la competencia de las importaciones de
productos que requieren mucha mano de obra, al tiempo que disminuye la competitividad de las
industrias que, a su vez, disminuye el nimero de trabajadores no cualificados en el pais
importador. Sin embargo, la desindustrializacion sigue siendo causada principalmente por

factores internos y no por factores externos (Kang y Lee, 2011:318).

Con las distintas posturas que hasta ahora se han planteado, se puede apreciar que tanto
como los factores internos y externos en una economia tienen gran influencia en el proceso
desindustrializador que sufre un pais, esto sin duda es de esperarse, ya que una economia no
puede ser autosuficiente debido al comercio global, asimismo, no puede generar una

dependencia excesiva, por tales motivos, una economia siempre se vera influenciada con el
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mundo exterior, lo que sin duda generara en esa economia alteraciones tanto internas como
externas.

Podemos decir que las importaciones tienen una relacion importante con la
competitividad, ya que un crecimiento de las importaciones que necesitan una gran cantidad
de mano de obra no solo provoca una disminucion en la competitividad, sino también un
efecto en el desplazamiento de la mano de obra no cualificada del sector manufacturero.

En cuanto a la postura donde la desindustrializacion es ocasionada por factores
internos Rowthorn y Ramaswamy (1999) tomaron esta postura dado que su estudio (el cual
se analiza mas adelante) realizado a 18 paises considerados como desarrollados mostré la
relacion de la desindustrializacion con factores internos. Por otro lado, Rowthorn y Coutts
(2004) concluyeron que el comercio no era el factor principal en la disminucion de la tasa
del empleo, pero si en relacién con la desindustrializacion (Kang y Lee, 2011).

La postura que apoya a la desindustrializacion y su relacién con factores internos tiene
consigo implicaciones que el factor externo no es relevante. Es importante destacar que tanto
como los factores externos como los internos tiene su relacion con la desindustrializacion y

cada uno tiene efectos diferentes.

1.2 La perspectiva Kaldoriana

Desde el punto de vista Kaldoriano, se precisa que el sector manufacturero cuenta con
condiciones por si mismas que favorecen su crecimiento a diferencia a los demés sectores.
Siguiendo con esta linea de investigacion es importante mencionar las leyes de Kaldor, las

cuales son las siguientes:

16



1. Mientras mas rapido crezca el sector manufacturero, mas rapido crecera la economia
(en relacion con las tasas de productividad).

2. También conocida como “Ley de Verdoorn”, menciona que la tasa de crecimiento de
la productividad laboral manufacturera es enddgena a la tasa de crecimiento de la
produccion manufacturera.

3. El crecimiento de la productividad agregada se relaciona de forma positiva con el
crecimiento de la produccion y el empleo, y negativamente con el empleo no

manufacturero.

En cierto sentido, la contribucion de Kaldor puede considerarse como una formalizacion y
racionalizacion de las regularidades empiricas y los hechos estilizados analizados por Kuznets y

desarrollados y comprobados por Chenery y Syrquin (Tregenna, 2009:435).

Podemos decir que las aportaciones de Kaldor han sido las bases de las cualidades
que hace unico al sector manufacturero, por lo cual por si mismo puede tener un mayor
crecimiento. EIl intercambio sectorial puede beneficiar al sector manufacturero, por esta
misma razon es que no solo econdmicamente sino también politicamente este sector se
considera mas importante que los demas, de aqui la percepcion que el crecimiento en este
sector no puede ser igualado, ni siquiera comparado por otros sectores.

La concepcidn de la dependencia manufacturera de otros sectores se debe también a
que se atribuye que todos los insumos producidos en el sector manufacturero seran
distribuidos en los demas sectores, ocasionando asi un impacto econémico en dichos sectores
y que debido a estos es que existe una mayor productividad, asi como una mejora en los

procesos de produccion.
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En cuanto a las elasticidades del ingreso de las importaciones y el comercio, ya que,
por tal motivo, se considera esencial para contrarrestar las restricciones de la balanza de
pagos. Los paises desarrollados usan esta premisa para tener un mejor manejo de
intercambios en cuanto a exportacion e importacion se refiere, ya que, con la ausencia de
productos del sector primario logran aun asi generar tasas elevadas de crecimiento debido a
la exportacion de sus insumos del sector manufacturero.

Asimismo, podemos decir que mientras la productividad del trabajo sea mayor en la
industria que en los otros sectores, se esperara una disminucion en la cuota de empleo del
sector industrial. Paraddjicamente el contar con tasas de crecimiento altas en la productividad
del sector manufacturero por encima del sector servicios trae como consecuencia un
crecimiento mas lento del empleo en el sector manufacturero que del sector servicio.
Rowthorn y Coutts (2004) proponen 4 explicaciones, las cuales intentan explicar dicho

comportamiento, las cuales son la siguientes:

1. La especializacion: Se entiende como especializacion a la subcontratacion la cual
antes era realizada por el sector manufacturero.

2. Caida de los precios: Esto en funcién de los precios relativos de las manufacturas, se
genera un menor consumo.

3. Comercio internacional: Este podria reducir el empleo en el sector manufacturero en
economias desarrolladas, esto debido al incremento de la productividad por la presion
competitiva.

4. La inversién: La disminucién de esta podria reducir el aporte del sector
manufacturero en empleo y en el PIB, esto se debe a que gran parte de la inversion se

realiza en dicho sector.
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De lo anterior debemos destacar al comercio y la inversion, ya que si bien, los 4 estan
relacionados y tiene un gran impacto en el crecimiento econémico, estos puntos son los que
mayor injerencia tienen, dado que el comercio podria tener un impacto negativo dentro del
sector, ya que al intentar incrementar el flujo comercial se prioriza internamente dentro del
sector manufacturero sectores menos relevantes y esto por consiguiente podria genera una
disminucion significativa de la inversion, ralentizando el crecimiento. En continuacion con
lo anterior, Palma (2005) explica que la liberalizacion del comercio parece haber acelerado
el proceso desindustrializador en economias emergentes, esto es un punto clave para el

Estado mexicano, el cual sera profundizado mas adelante en el capitulo 3.

Los descensos de la cuota de empleo de la industria manufacturera en las economias desarrolladas
en los afios 80 fueron mucho méas pronunciados que los descensos de la cuota de la industria

manufacturera en el PIB (Tregenna, 2009: 438).

Continuando con la idea del autor, podemos decir que la desindustrializacion suele
afectar mas al empleo que a la produccidn, ya que la subcontratacion (como se destaco en los
puntos anteriores) al ser mas intensiva en forma de mano de obra y no de manera general
denota que el empleo tendra como consecuencia una reduccién mayor en proporcion a la
produccion manufacturera.

Retomando al comercio como factor importante y con gran influencia en el proceso
desindustrializador, contraera el empleo a mayor nivel que la produccion, dado que el
impacto se genera en la mano de obra, asi como por esa necesidad de incrementar la

productividad del trabajo para poder comerciar mas.
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Por otra parte, la caida de precios del sector manufacturero genera una reduccion del
gasto total, el cual, del mismo modo afectara la produccién manufacturera, por lo que
podemos decir que se genera nuevamente un ciclo, ya que podria aumentar el empleo dado
que la disminucion de precios podria aumentar el consumo.

Dentro de esta pérdida de empleo, de igual modo se ve afectado el empleo global ya
que resulta sumamente complejo absorber a la mano de obra desplazada del sector
manufacturero, lo que esto a su vez genera un mayor foco en el proceso desindustrializador
ya no solo de indole econdmico, sino también politico y social.

Dasgupta y Singh (2007) consideran a Kaldor como un apéstol de la industrializacion,
esto debido a su postura en cuanto a las cuestiones de politica econdmica, basadas tanto para
paises desarrollados como para aquellos que no, la cual consideraba que la industria
manufacturera fungia como motor de crecimiento.

Dentro de esta perspectiva los autores presentan una postura con relacion a las
economias mas desarrolladas, las cuales han adoptado ciertas tendencias estructurales, las

cuales se basan en los siguientes puntos:

1. Ladisminucion de la proporcién del empleo manufacturero.

2. El crecimiento econdmico sin crecimiento en niveles de empleo en el sector
manufacturero.

3. Laindustria manufacturera ha comenzado a no ser ese gran motor de crecimiento

econdmico como lo habia sido.
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Cada una de estas tendencias cuenta con una relacién una con la otra, lo importante
per se, es saber si estas nuevas tendencias que estan siendo adoptadas son positivas o
negativas en relacion con el proceso de industrializacion y con el desarrollo.

Kaldor, como se ha mencionado, consideraba la industria manufacturera como el
sector primordial para el crecimiento econdmico, “seguia una larga linea de andlisis
econdmico clasico, y estaba particularmente influenciado por Young (1928), quien enfatiza
los efectos macroecondmicos generales de la extensién de la industria manufacturera, las
Ilamadas macroeconomias de escala” (Dasgupta y Singh, 2007: 436).

Para comprender el concepto de economias a escala debemos poner en contexto
donde se desarroll6 Kaldor, ya que él argumentaba que la economia britanica se encontraba
en desventaja dado que su nivel de maduracion en comparacion a las demas era joven, y esto
por consiguiente traia repercusiones de falta de mano de obra en la agricultura, por lo que no
habia un excedente que pudiese ser transferido a la manufactura, de igual forma los incentivos
salariales eran practicamente nulos para hacer la transicion ya que los salarios agricolas se
encontraba cerca del nivel medio de los industriales.

Introdujo el concepto de economias a escala dinamica, en referencia de tal modo que
mientras mas rapido creciera la produccion manufacturera el crecimiento de la productividad
seria mas rapido. “Atribuyd estas economias dinamicas a la nociéon de Arrow (1962) y
argumentd que esto ocurria principalmente en la industria y no en los servicios o la
agricultura” (Dasgupta y Singh, 2007:437).

Plante6 una distincion entre servicios, donde la elasticidad de la demanda de la
manufactura es mayor que la de la agricultura y similar a la de los servicios. Desde la oferta,
la manufactura cuenta con una mayor oportunidad de crecimiento de la productividad. De

estas tendencias y sus condiciones se desprenden lo que se conoce como Las leyes de Kaldor.

21



Las leyes de Kaldor explican el crecimiento econdémico en relacién con el crecimiento
del sector manufacturero, esto se basa en la idea de los rendimientos recientes en la
produccion manufacturera. La ecuacion 1.1 planteada por Kaldor (1966), donde Y es el

crecimiento del PIB y Y es el crecimiento de la produccién manufacturera.

Y =bo+ bi1¥Ym (1.2)

Thirlwall (1983) modificd dicha ecuacion dado que la produccion manufacturera
puede ser una proporcion relativamente grande de la produccion total, este cambio dio como
resultado que la produccién manufacturera pudiera crecer mas, es decir, fue modifica con la
intencion de mostrar el crecimiento de la produccién manufacturera en relacién con el
crecimiento de la produccién no manufacturera como en la ecuacién 1.2 (McCausland y

Theodosiou, 2012).

Y=Dbo + bl(Ym-Ya'Ys) (12)

En la ecuacion 1.2 se incluyen los sectores no manufactureros, siendo estos Ya para el

sector agricola, Ym para la manufactura y Ys para el sector servicios.

El sector agricola presenta rendimientos decrecientes, mientras que la contribucion del sector de
servicios también deberia tener una asociacion positiva con el crecimiento del PIB, ya que la
demanda de servicios se deriva de la demanda de produccién manufacturera. Estas
especificaciones han sido criticadas por su falta de fundamento teérico y por la incertidumbre en

cuanto a la direccion de la causalidad (McCausland y Theodosiou, 2012:81).
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Con respecto a la ecuacion 1.1 se puede inferir que Ym es exdgena y del mismo modo
se puede entender que la oferta lo es también. Existe una correlacion positiva entre el
crecimiento de la productividad y el crecimiento manufacturero. En la ecuacién 1.3, Ym es
la produccion manufacturera, Km es el insumo de capital para fabricacion y Em insumos de

empleo, ambos insumos enfocados en la fabricacion.

Ym = K%, EPm= (1.3)

Las ecuaciones anteriores pertenecen a un analisis realizado por McCausland y
Theodosiou (2012), sin embargo, esta tesis no se centrara en toda la profundizacion del
analisis matematico, sino una explicacion para una mejor comprension del contexto del
analisis L.

En una primera instancia Kaldor (1975) presenta una alternativa a la ley de Verdoorn?
donde el crecimiento es parte del crecimiento de la productividad, y el crecimiento de la
productividad esta definido por la diferencia entre las tasas de crecimiento de la produccion
y del empleo.

Esta propuesta no esta exenta de criticas, ya que de acuerdo con McCombie (1983)
deberia Gnicamente ser aplicada a la productividad total y no a la manufacturera, en segundo
lugar, la causalidad podria invertirse, esto debido a que el progreso tecnoldgico afecta la

productividad y a su vez a la produccién.

! Para ver los célculos completos véase “Is manufacturing still the engine of growth?”” por McCausland y
Theodosiou, 2012.

2 La ley de Verdoorn se ha presentado anteriormente, sin embargo, Kaldor presenta una nueva propuesta la
cual es retomada por los autores, esta alternativa habla de “el crecimiento de la productividad manufacturera
de un pais esta positivamente correlacionado con la produccién manufacturera” (McCausland y Theodosiou,
2012:80).
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Por otro lado, desde la postura Kaldoriana, se habla del sector dual, donde el
crecimiento de la productividad total se relaciona de manera positiva con el crecimiento del
empleo del sector manufacturero y de manera negativa con el crecimiento del empleo
agricola.

Esta postura se puede explicar dado que siempre existe el desempleo, pero este se
encuentra oculto dentro del sector agricola y una escasez de mano de obra en el sector
manufacturero, por lo que la productividad marginal de los trabajadores en el sector agricola
es negativa, mientras que el desplazamiento del empleo al sector manufacturero genera
productividad marginal positiva incrementa la productividad global (McCausland y
Theodosiou, 2012).

De lo anterior podemaos inferir que el crecimiento de la produccion de un pais se ve
ralentizado debido a la escasez de mano de obra en el sector manufacturero, “sin embargo,
mientras que tradicionalmente se pensaba que era la independencia de la produccion agricola
sobre el empleo agricola lo que hacia que la mano de obra en la agricultura fuera disponible
para la industria manufacturera, hoy en dia la endogeneidad del empleo en la industria
manufacturera puede deberse mas a la inmigracion y al el aumento de la participacion en el
mercado laboral (por ejemplo, de las mujeres) (Thirlwall, 1986)” (McCausland y

Theodosiou, 2012:83-84).

1.3 Caracteristicas especiales del sector industrial

Hasta ahora se han mencionado algunas de las caracteristicas especiales con las que cuenta
el sector manufacturero, y estas seran retomadas aqui, uno de ellos es la incentivacion desde
el empleo y no de la produccion, ya que sus caracteristicas y aportes al desarrollo y

crecimiento economico pueden considerarse como especiales. Esto debido a un caso
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particular, el cual se basa en el rango salarial, ya que al encontrarse por encima de los otros
sectores cuenta con esa flexibilidad para generar un estimulo en comparacion a los demas
sectores, por este motivo es que en el caso del empleo en el sector manufacturero recae gran
importancia.

Otro aspecto que considerar es que las economias dindmicas a escala pueden operar
tanto como con la produccion, asi como con el empleo, es importante remarcar que el sector
manufacturero cuenta con la posibilidad de aprender mediante la préctica, esto trae como
consecuencia que la escala de empleo repercuta en la contribucion de la productividad y del
crecimiento.

Retomando la idea anterior, debemos destacar que normalmente el grado de
especializacién que requiere la manufactura suele ser superior al de los otros sectores, no
solo hablando en sentido estricto acerca de los trabajadores, sino también en todo un entorno
global, es decir administrativo y tecnolégico.

Otra caracteristica importante dentro del sector industrial manufacturero es la
posibilidad de replicar constantemente los procesos, a diferencia de otros sectores los cuales
tienen dependencia de distintos factores, como por ejemplo la cosecha de algun cultivo,
donde necesita tener una etapa durante el afio para poder producir, la manufactura puede

replicar los procesos y estos son efectivos para la produccion.

Sin embargo, la conceptualizacién del crecimiento de la productividad como una funcién del
crecimiento de la produccion (como en la especificacién de la Ley de Verdoorn) sugiere que es
principalmente el crecimiento de la produccién manufacturera (a diferencia del empleo) lo que
es méas importante para esta dimension de las economias de escala dindmicas (Tregenna,

2009:440).
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Una ultima caracteristica especial de la manufactura son las restricciones en la balanza
de pagos y la liberalizacion de la economia, esto en funcién de la produccion manufacturera
y su relacion con la misma. Tregenna (2009) menciona que la produccién de la industria
manufacturera es la mas importante para la posicion de la balanza de pagos neta, asimismo,
sugiere que tanto la produccion como el empleo son importantes.

Como se ha mencionado anteriormente, la concepcion desde la perspectiva Unica
donde la desindustrializacion es la disminucion de la cuota de empleo es errénea, puesto que
no considera la produccion, lo cual puede generar sesgos informativos y de definicion. Bajo
esta premisa podemos decir que si la proporcion del empleo decrece aunque existe un
crecimiento de la produccion y de la proporcion del sector manufacturero con relacién al
PIB, su consecuencia directa no sera negativa para el crecimiento, esto es lo que normalmente
se asocia con el proceso de desindustrializacion, cabe destacar que si bien no debe ser
considerado asi, esto no indica que no sea alarmante ya que en cuanto a empleo se refiere

podria serlo, ya que no genera un decrecimiento en el sector manufacturero.

Capitulo 2. Componentes e influencia de la desindustrializacién en la
economia

2.1 Desarrollo econémico

Se plantea una concepcion de desarrollo y crecimiento desde la transformacion estructural
(como se ha ejemplificado anteriormente en la perspectiva Kaldoriana) de la estructura
productiva, es decir, una transferencia de recursos desde los sectores de menor productividad
al de mayor. En ese sentido se entiende que dentro de las mismas actividades existen

diferentes papeles de unas con las otras.
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El desarrollo economico explicado como un aprendizaje para la fabricacion de
productos méas complejos. Basado en métodos de la teoria de redes, la cual menciona que el
desarrollo de un pais esta en funcion de su capacidad de acumular y contar con lo necesario
para la produccion de diferentes tipos de bienes, pero siempre buscando que sean mas
eficientes, productivos, innovadores y sofisticados (Felipe et al, 2012).

Por tanto, la estructura de la productividad es punto fundamental para explicar el
crecimiento y el desarrollo, es decir, las diferencias existentes entre los paises en su manera
de acumular pueden explicar los diferentes resultados de cada uno de ellos. Reforzando esta

idea, se retoma la postura de Felipe et al (2012) para ejemplificar la diversidad de contextos:

Existe ahora una literatura bien establecida que destaca la importancia de las capacidades en
diversos contextos. Por ejemplo, Acemogly y Zillibotti (1999) proponen una explicacion teérica
de la gran variacion de las reservas de conocimiento entre paises. Sostienen que las sociedades
acumulan conocimiento mediante la repeticion de ciertas tareas, y que la escasez de capital
restringe la repeticion de diversas actividades. Kremer (1993) se refiere al papel crucial de las
capacidades en el contexto del crecimiento y el desarrollo. Lall (1992) y Bell y Pavitt (1995) se

refieren a la importancia de las capacidades (Felipe et al, 2012:36-37).

La percepcion del desarrollo econémico debe ser no s6lo como un proceso de mejora
en la produccion de un bien (0 en su conjunto) sino como un proceso donde se logre
incentivar, mejorar y adquirir capacidades cada vez mas complejas con la finalidad de
alcanzar nuevos procesos Yy actividades con mayores niveles de productividad. En cuanto a
capacidades podemos describirlas como el conjunto tanto de capital fisico, humano, sistema
juridico y las instituciones en relacion con este proceso. Por empresa se puede entender como
aquellas habilidades técnicas y conocimientos que estan conformadas dentro de la misma,
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por ultimo, las capacidades organizativas son aquellas relacionadas con la gestion de personal
(Felipe et al, 2012).

Una capacidad se puede entender también como una relacién entre calidad y
productividad, la cual cuenta con minimo requerido, es decir, debe cumplir con ciertas
caracteristicas para no ser excluidas dentro del mercado competitivo, lo que significa que las
capacidades pueden no ser insumos para comercializar.

El desarrollo al estar en funcion de la estructura productiva, si se orienta en
actividades de baja productividad el desarrollo sera lento, esto debido a que su enfoque se
basa en materias primas de bajo valor o bien enfocadas al sector agricola. Por el contrario, si
la estructura productiva se orienta a actividades de alta productividad y salarios elevados el
desarrollo serd mas rapido, como es el caso de la orientacién hacia la productividad
manufacturera.

El espacio de productos es la representacion en la totalidad de los productos
exportados, los cuales se vinculan respecto a la similitud de sus capacidades. Con respecto a
ese espacio existe una problematica, la cual consiste en la relacion entre las gamas de
productividad baja y alta, imposibilitando asi que los paises mas pobres puedan dirigirse al

nivel de renta de los paises mas ricos.

Hausmann et al. (2007) demostraron que no todos los productos tienen las mismas consecuencias
para el desarrollo econémico: hay productos cuyas capacidades se pueden distribuir facilmente
en la produccién y exportacién de otros productos (lo que facilita el desarrollo), mientras que hay
otros productos que incorporan capacidades que dificilmente pueden utilizarse para la produccion

de otros bienes (Felipe et al, 2012:37).
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Los productos en si estdn en funcion de su complejidad, y esta a su vez de las
capacidades necesarias para la elaboracion de dichos productos. Asimismo, la complejidad
de un pais esta en funcion de sus capacidades internas. Mas adelante se presenta un caso de
estudio realizado por Felipe et al (2012) donde utiliza un procedimiento iterativo para buscar
aquellos productos que necesiten mas capacidades complejas, asi como mostrar los paises
que cuentan con mayor variedad y capacidades mas complejas. Sin embargo, es importante
mencionar parte del andlisis que utilizan para una mayor comprension en cuanto a la
medicion de la complejidad.

Los autores proponen dos formas de medicién empiricas de la complejidad
econdmica y de los productos. La complejidad de un producto denominada como PRODY se
representa mediante el nivel de ingreso en relacion con ese mismo producto, y se calcula
como como una media de la renta per capita de todos aquellos paises que exportan ese mismo
producto. La complejidad econdmica denominada como EXPY se representa mediante la
productividad asociada a la canasta de exportacion de un pais (Felipe et al, 2012).

Esto altimo es fundamental para entender el desarrollo econémico de un pais, dado
que si existe una diferencia entre un desarrollo rapido o lento en funcion de sus productos,
podemos determinar que existen productos que cuentan con caracteristicas especiales (de alta
productividad, como se ha explicado en las caracteristicas especiales del sector
manufacturero) que facilitan su distribucion y exportacion, lo cual beneficiara al desarrollo
mientras que habré algunos otros que sus capacidades dificultan su exportacion ralentizando
el desarrollo.

Una manera sencilla de explicar la complejidad es basandose en una analogia, un pais
cuenta con recursos especificos, mano de obra, recursos naturales, herramientas, etc. Con

todo lo disponible a su alcance podréa elaborar productos tan complejos como le sea permitido
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con respecto a cada uno de los recursos con los que cuenta, es decir, no podra elaborar
insumos con recursos no disponibles, no solo hablando en un sentido de herramientas, sino

también en una cuestion de habilidad, conocimientos y administracion.

Un cubo de Lego que contiene piezas que s6lo pueden construir una bicicleta lo mas probable es
gue no contenga las piezas para crear un modelo de avién. Sin embargo, un cubo de Lego que
contiene piezas que puede construir un modelo de avion también puede tener las piezas necesarias
para construir un modelo de bicicleta. Ademas, dos cubos de Lego cubos pueden ser capaces de
construir el mismo ndmero de modelos, pero los modelos que el primer cubo puede construir
pueden ser totalmente diferentes de los que puede construir el segundo cubo. Por lo tanto,
determinar la complejidad de una economia de los productos que produce equivale a determinar
la "diversidad y exclusividad" de las piezas de un cubo de Lego, simplemente observando los

modelos de Lego que puede construir (Felipe et al, 2012:38).

El planteamiento de los mecanismos por el cual una economia puede crecer son
cuestiones centrales de cualquier economia, asi como el poder utilizar sus recursos de manera
Optima, no solo hablando de recursos naturales, sino también de mano de obra. Es decir,
encontrar la manera de generar un crecimiento, asi como en el nivel de empleo, esto con la

finalidad de que la mano de obra no se vea necesitada en centrarse en el mercado informal.

Siguiendo a Pieper (1999), la estructura econdmica se define como la composicion sectorial de
la produccion, el empleo y la productividad laboral y su evolucidn en el tiempo. Varios estudios
empiricos han reunido pruebas que muestran una asociacion significativa y positiva entre los
cambios en el empleo y la productividad del sector industrial (o0 moderno) y los resultados

macroecondmicos generales (Rada, 2007:712).
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Siguiendo la linea de investigacion de Rada (2007) podemos decir que al igual que
Tregenna (2009) y Dasgupta y Singh (2007) se enfoca en la relacion Kaldoriana que existe
entre el crecimiento del sector industrial y el crecimiento econdémico, asimismo, la expansion
y crecimiento de los sectores de alta productividad generaran un interés para la mano de obra
en sectores menos productivos y si se consigue hacer esta transicion el crecimiento sera mas
rapido, en otras palabras se puede decir que “lo que impulsa la mano de obra también
determina el empleo en el sector de subsistencia” (Rada, 2007:713).

Anteriormente se ha hablado de la segunda ley de Kaldor (también conocida como
Kaldor-Verdoorn), con base a esto podemos decir que la tasa de crecimiento de la
productividad es enddgena a la de la produccion, pero existe una causalidad reciproca entre
ambas. Es decir, a mayor inversién mayor crecimiento en la produccion y por ende en la
productividad.

En cuanto al empleo puede o no seguir dicho comportamiento, esto serd en funcion
de la produccién, pues esta condiciona a que la produccidn necesita crecer mas que la
productividad, pues si la productividad incrementa se necesitara menos mano de obra para la
misma produccion por lo que el nivel de empleo no solo no crecerd, sino que podria
disminuir. El desplazamiento de mano de obra genera un impacto en el crecimiento mediante
la mejor administracién de mano de obra y por medio de la demanda efectiva.

En relacion con las exportaciones como lo ha planteado Moreno-Brid et al (2005) un
incremento de estas podria generar un desplazamiento de la demanda agregada hacia el
exterior y por ende producir un crecimiento de la productividad por medio de la segunda ley
de Kaldor.

Rada (2007) realiz6 un modelo en relacion el crecimiento y la productividad, en el

cual demuestra que el nivel de los salarios es igual a la productividad del trabajo o la cantidad
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producida por trabajador, por esta relacion el salario solo incrementara si la productividad
incrementa, asimismo, la productividad se relaciona a la proporcion del empleo.

Esta relacion puede generar incentivos para moverse hacia el sector manufacturero,
dejando asi menos trabajadores en los sectores no manufactureros, esto produciria un
incremento en el producto medio debido a que menos trabajadores pueden tener la misma
produccion que antes, si el desplazamiento de mano de obra es demasiado y por ende la
productividad el salario también incrementara.

Este desplazamiento genera que el salario en sectores no manufactureros pueda
incrementar, siendo asi que los trabajadores no quieran moverse hacia el empleo
manufacturero, esto puede solucionarse siempre que el aumento de la productividad sea

compensado con una disminucion de los precios (Rada, 2007).

Este concepto esta relacionado con el concepto de eficiencia-salario, que afirma que unos salarios
maés altos conllevan una mejora de la salud, la educacién o la formacion de los trabajadores, lo
que a su vez repercute positivamente en su capacidad para trabajar de forma mas eficiente.
También compensa la "falta" de capital en nuestro modelo. El crecimiento de la productividad en
el sector de la subsistencia puede entenderse como una funcién positiva del crecimiento del nivel

salarial y una funcién negativa del crecimiento del trabajo (Rada, 2007:715).

Retomando una vez mas la perspectiva Kaldoriana, se retoma el modelo de crecimiento
en una economia de dos sectores, este se encuentra en el dinamismo producido por la
productividad del trabajo y la produccién, este proceso genera un proceso de aprendizaje.
“Kaldor (1978) afirma que el aprendizaje es el producto de la experiencia, lo que significa,
como ha demostrado Arrow [1962], que la productividad tiende a crecer mas rapido, cuanto

maés rapido se expande la produccion; tambiéen significa que el nivel de productividad es una
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funcién de la produccion acumulada (desde el principio) mas que de la tasa de produccion
por unidad de tiempo” (Rada, 2007:720).

El sector industrial manufacturero puede generar beneficios en los demas sectores,
esto debido a que un correcto dinamismo entre la produccion y la productividad genera la
posibilidad de transferencias de mano de obra hacia el sector manufacturero, es decir, al
sector de mayor productividad, y como se ha mencionado, esto propicia un mayor
crecimiento y afianza la relacion entre sectores. En otras palabras, podemos decir que,
mientras mas rapido sea el desplazamiento de mano de obra hacia sectores mas productivos
maés rapido habra un crecimiento.

Sin embargo, es importante enfatizar que este desplazamiento no puede producirse
eternamente y mucho menos de manera total, ya que el desplazamiento de mano de obra no
puede generarse si el crecimiento del sector manufacturero no se incrementa, asimismo,
como se planted anteriormente en el capitulo 1, este crecimiento del sector manufacturero
sera hasta cierto punto limite donde posterior a alcanzarlo comenzara a reducirse.

Asimismo, es importante considerar las consecuencias que este desplazamiento puede
generar, tal como se ha planteado anteriormente, descontentos de indole social, asi como una
dependencia externa en cuanto a bienes y servicios de sectores primarios por un descuido
total en busca de la movilizacion excesiva de la mano de obra de estos sectores.

Rada (2007) plantea que una economia no puede mantener un ritmo sostenido de
crecimiento de la productividad del trabajo entre el 6 0 7 por ciento, y una economia se dirige
hacia la madurez siempre que haya un excedente de mano de obra y altos niveles de
productividad. Este escenario es cierto siempre que se pueda emplear a esa mano de obra y
los sectores tengan una gran productividad, ya que emplear en sectores de baja productividad

no impulsara a un crecimiento econdmico, pero si frenara el descontento social.
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El desarrollo y crecimiento econdmico necesita de politicas publicas enfocadas y
eficientes, asi como politicas industriales que impulsen el crecimiento de dicho sector, sin
embargo, para Wade (2012) hablar de politicas industriales resulta ambiguo ya que defiende
posturas como la de Gary Becker (1985) donde hace mencién que la mejor politica industrial
no existe.

Esta postura, aunque puede parecer ajena al crecimiento no lo es, ya que se basa en
que una adecuada implementacién de politicas industriales sea sumamente compleja de
implementar, debido a la rapidez y el crecimiento del mercado, dado que la implementacion
de estas resulta demasiado lenta para el ritmo de la competitividad, es decir, el ritmo del
mercado es tal que no permite que una politica pueda generar efectos por los constantes
cambios que existen dentro del mercado.

La diferencia entre economias desarrolladas y las que no lo son radica en la falta de
infraestructura, instituciones y habilidades en cuanto a mano de obra, es decir, falta de
personal cualificado para desempefar ciertas actividades. Las economias desarrolladas
cuentan con una estructura de produccion enfocada a la exportacion de productos
competitivos (en relacion con lo planteado por Felipe et al, 2012).

Esto se ha analizado anteriormente, el desplazamiento de mano de obra genera un
movimiento hacia los sectores mas productivos y las economias se ven obligadas a generar
nuevos empleos a medida que este desplazamiento se origina. Por tal motivo la economia
enfocada al desarrollo se baso en la proteccion, controles de capital y en la subvencién en
sectores especificos, de manera colectiva estas politicas se comenzaron a conocer como
politicas industriales (Wade, 2012).

Dichas politicas también se pueden conocer como un cambio en la estructura interna

de la economia, con la finalidad de orientarse hacia las exportaciones, la IED, y
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principalmente en el desarrollo que fuera sustituido por las importaciones. Este enfoque no
debe ser sectorial ya que, esto genera brechas econdmicas, sociales y de reparticiéon de los
ingresos, sino que deben ser enfocadas a todos los sectores.

Wade (2012) plantea un escenario mundial, donde la globalizacion ha beneficiado de
gran modo a los paises en desarrollo que, a los desarrollados, asi como que la desigualdad
entre paises ha disminuido, asimismo, plantea que si un pais no logra un crecimiento propicio
0 bien un desarrollo mas cercano a los paises desarrollados es por la intervencion del Estado
principalmente, y no por factores externos, es decir, los gobiernos son los responsables
directos de esa falta de crecimiento.

Analizando la postura de planteada por Wade (2012) podemos decir que es
parcialmente correcta, ya que el planteamiento donde una economia no logra un crecimiento
debido a la intervencion del Estado puede ser en diferentes sentidos, ya que los encargados
en cuanto a decisiones son los gobiernos, y estos son los que deciden las politicas a
implementar dentro de una economia. Y como se analizara para el caso mexicano una mala
gestion de politicas publicas ha generado apenas crecimientos, los cuales han sido muy
lejanos a los esperados, primordialmente por la mala gestion de politicas publicas, asi como
un mal enfoque a las exportaciones, convirtiendo principalmente a la economia mexicana en
maquiladores, siendo asi que las politicas econémicas pueden afectar de forma negativa el
crecimiento (Moreno-Brid et al, 2011).

Desde otra perspectiva, podemos decir que, en cierto punto, los paises desarrollados
han logrado crear el entorno perfecto en paises menos desarrollados a los suyos para usarlo
como lugar de trabajo, lo que ahora limita a los paises en vias de desarrollo lograr un
desarrollo absoluto (o al menos igual a ellos), puesto que para que existan paises

desarrollados necesariamente deben existir los no desarrollados. Con esto podemos decir que
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en una primera instancia las decisiones politicas si generan un retroceso en el crecimiento,
pero solo hasta cierto nivel, puesto que los paises desarrollados si intervienen en estas
limitaciones de crecimiento.

Los paises con renta media alta son los que podrian consolidarse mas rapido como
desarrollados, aunque antes deben poder solucionar ciertos problemas, como lo son la alta
competencia en el mercado global, es decir, lograr que sus empresas puedan competir contra
salarios mas bajos de otros paises, asi como en la produccion de servicios enfocados en la
tecnologia con paises cuyo salario es mayor.

Esto presenta una situacion un tanto compleja, ya que un pais que se encuentre en esta
situacion necesitara politicas que fortalezcan su mercado interno para propiciar un ambiente
competitivo ante el mercado extranjero, esto resulta particularmente dificil porque los paises
en vias de desarrollo no suelen tener la infraestructura necesaria, a pesar de contar con los
recursos, como es el caso de la economia mexicana (Moreno-Brid et al, 2005) donde el grueso
exportador no es nacional, o el caso de Brasil donde “ahora la mayor parte de los trajes de
Carnaval se fabrican en China” (Wade, 2012:232) demostrando asi como es que una mala
gestion en cuanto a politicas publicas y decisiones erroneas pueden llevar a escenarios
completamente desfavorables paras las economias, generando una dependencia y
provocando una disminucidon de produccion y eficiencia interna.

Desde otra perspectiva, Rostow (1956) define al crecimiento econémico como
“despegue” donde la tasa de inversion incrementa de modo que el producto real per cépita
incrementa y esto genera un cambio en la produccion, asi como en los flujos de renta,
generando un ciclo, donde genera un incentivo para la inversion dando como resultado un

incremento en la produccion per capita.
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De lo anterior podemos inferir que para lograr un crecimiento econémico es necesario
no solo una sociedad que esté dispuesta a adoptar cambios para incrementar la produccion,
sino también un Estado con politicas saludables que logren generar estos incentivos.

Al pensar en politicas publicas eficientes debemos definir que es eficiente y de cuanto
tiempo se habla, ya que normalmente se atribuye eficiente en el corto plazo, de esto podemos
destacar la complejidad de la implementacion de politicas eficientes en relacion con el tiempo
tal como lo ha mencionado Wade (2012). Sin embargo, la postura de Rostow (1956) se basa

en un proceso de crecimiento en el largo plazo ya que menciona lo siguiente:

Se considera que la secuencia de desarrollo econémico consta de tres periodos: un largo periodo
(hasta un siglo o posiblemente mas) en el que se establecen las condiciones previas para el
despegue; el propio despegue, definido en dos o tres décadas; y un largo periodo en el que el
crecimiento se convierte en algo normal y relativamente automatico.

Estas tres divisiones no excluyen, por supuesto, la posibilidad de que el crecimiento de paso a un
estancamiento secular o el declive a largo plazo. Sin embargo, se excluye del concepto de
economia en crecimiento aquella que experimenta un breve brote de expansion que no se
mantiene posteriormente; por ejemplo, el auge industrial de Estados Unidos durante la Guerra de
1812 o los desafortunados brotes de algunas economias latinoamericanas en las primeras etapas

de su modernidad (Rostow, 1956:27).

Vemos, entonces, que desde la postura del autor la eficiencia radica no en la rapidez,
sino en el acondicionamiento necesario para generar factores de crecimiento sostenibles en
el largo plazo, ya que hay que destacar que no considera crecimiento a un punto temporal

donde la economia crezca si no que sea capaz de mantener ese ritmo, por lo que esta
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definicion limita en gran medida a muchas economias, no solo en vias de desarrollo, sino
inclusive hasta algunas desarrolladas.

Esta definicion de crecimiento es bastante estricta y no representa la realidad, ya que
se ajusta mas al crecimiento sostenido, del mismo modo pensar en que para poder crecer
econdémicamente necesitamos al menos de un siglo es no sélo ildgico, sino contraproducente
desde distintas perspectivas, tanto como social, politico y econémico. El Estado no puede
simplemente optar por politicas publicas enfocadas al largo plazo, esto no quiere decir que
no deban ser consideradas, sino que deben ser planeadas politicas en el corto-mediano y largo
plazo simultaneamente para beneficio de cualquier pais.

El despegue se puede entender como un estimulo, este puede ser en diferentes
factores, tanto sociales como politicos, en instituciones del Estado e inclusive la inversion,
en otras palabras, todo aquel factor que pueda intervenir en la economia. Anteriormente se
ha hablado de la importancia del sector manufacturero y de como este funge como motor de
crecimiento y aunque este es el impulsor de la economia, se debe enfatizar nuevamente la
importancia de que no deben ser excluidos los demas sectores.

Rostow (1956) considera que hay 3 puntos esenciales para poder definir el despegue los

cuales se basan en:

1. Debe haber un incremento de la tasa de inversion productiva de entre el 5 al 10 por
ciento de la renta nacional.

2. Debe haber un crecimiento y desarrollo de al menos un sector manufacturero con un
indice alto de crecimiento.

3. Deben existir condiciones no solo econodmicas, sino sociales y politicas que puedan

aprovechar la expansion generada por el sector moderno e impulse el crecimiento.
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Los puntos anteriores son sin duda una definicién acertada para lo que se considera un
despegue, sin embargo, es importante mencionar que para Rostow (1956) el crecimiento
estaba pensado en el muy largo plazo y ademas el crecimiento deberia ser sostenido y no solo
como puntos efimeros de crecimiento. Por Gltimo, hay que mencionar que es importante
considerar que en la busqueda de este despegue es necesario no caer en la dependencia
extrema de ningun sector, bien o producto gque sea esencial para la economia en desarrollo.

Definimos extrema, debido a que, en un mercado tan competitivo y globalizado, es
basicamente imposible no generar un cierto nivel de dependencia de algun insumo del
extranjero, como lo pueden ser tecnologias, maquinaria, entre otras mas. Por eso, enmarcar
gue con extrema hacemos referencia principalmente a recursos prioritarios o insumo que el
pais en cuestidn no sea capaz de satisfacer esas necesidades con alguna otra economia (bajo
el supuesto que es incapaz de producirlo por si mismo).

Por otro lado, se necesitan condiciones especiales para poder lograr un desarrollo y
crecimiento, un factor principal es la aceptacion social de politicas pablicas, esto partiendo
de dos escenarios, el primero en paises subdesarrollados o en vias de desarrollo, donde el
Estado y sus entes politicos no suelen tener el mayor interés en generar beneficios
econdmicos y sociales y por tal motivo generar confianza dentro de la sociedad se convierte
en un proceso mas complicado, caso contrario en los paises desarrollados, donde la inversion
y los resultados de las politicas publicas se ve en un progreso social y econémico, generando
asi un mayor facilidad de aceptacion social.

Esta oposicion social puede generar una poca inversion por lo que podria retardar el
proceso industrializador y generar un estancamiento econdmico y social. “Cuando surgieron
los incentivos econdmicos para la industrializacion, los grupos comerciales y bancarios se

trasladaron con facilidad al empresariado industrial. En muchos otros paises, sin embargo, el
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desarrollo de un espiritu empresarial adecuado fue un proceso mas social de busqueda”
(Rostow, 1956:41).

Bajo la misma premisa de analisis en el aspecto social, se puede decir que los sectores
gue son mas reacios a aceptar los cambios son los sectores menos productivos y con menos
tecnologia, por lo que una vez mas el despegue se asocia primordialmente con el sector
manufacturero, ya que es el que suele tener mas apoyo en comparacion por ejemplo a la
agricultura. Este aspecto incrementa la desigualdad econémica y social, ya que mientras en
un sector recae el mayor sustento e inversion los demas son menos prioritarios porque son
menos productivos, eficientes o reacios a aceptar el cambio, generando asi un ciclo que es

complicado de revertir.

2.1.1 Inversion extranjera directa y comercio

Podemos referirnos como despegue a la IED, ya que se ha demostrado que puede fungir
también como un impulsor para el crecimiento econémico (Kang y Lee, 2011 y Moreno-Brid
et al, 2005) aunque también se han analizado las problemaéticas que pueden surgir debido a
una mala gestién de la inversion.

Sin embargo, la importancia no solo radica en cémo estimular el crecimiento, sino
que “el resultado no es un cambio de una sola vez en las funciones de produccion o en el
volumen de inversidn, sino una mayor proporcién de innovaciones potenciales aceptadas en
un flujo méas o menos regular, y una mayor tasa de inversiéon” (Rostow, 1956:29).

Estas innovaciones pueden provocar una expansion de los sectores mas productivos
de la economia lo que a su vez provoca una reinversion dentro de estos mismos sectores,
generando asi no solo una nueva innovacion, sino un escenario atractivo para recibir una

mayor inversion tanto como publica como privada.
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Esto beneficia en diferentes sentidos a la economia, ya que la inversion no solo es el
Unico beneficio. Las exportaciones de igual modo se incentivan y a su vez aparecen
necesidades nuevas en relacion con la importacion, asimismo, la exploracion de estas nuevas
necesidades surge también en cuanto a recursos internos, mano de obra y nuevas técnicas que
pueden generar un grado mayor de especializacion.

De esto podemos inferir que los sectores menos avanzados y tecnoldgicos
comenzaran a perder proporcion en relacion con el empleo, esto puede ser un factor que
impulse al crecimiento econémico e industrial, pero puede generar adversidades como
dependencia alimentaria en el caso del descuido o deterioro del sector primario, la soberania
alimentaria y su relacién con el crecimiento econémico puede ser un tema de investigacion
por si mismo, pero no es el objetivo de esta tesis.

La inversion extranjera directa (IED) y las exportaciones son factores de crecimiento
en la produccidn, sin embargo, estos mecanismos deben ser utilizados e implementados de
manera Optima, ya que como se demostrara en el capitulo 3, para el caso de México, una
mala implementacion puede generar paraddjicamente una contraccion en el desarrollo
econdmico, aunque se ha demostrado que la productividad aumenta la produccion (Rada,
2007).

Del mismo modo, podemos decir que factores externos como el comercio, asi como
la IED pueden tener implicaciones en factores internos. Los paises que pueden tener mayores

implicaciones por el comercio son los que cuentan con economias mas liberalizadas?, en ese

3 Para Tregenna (2009), Palma (2005), Kang y Lee (2011) y Moreno-Brid et al (2005) las implicaciones que el
comercio tiene en una economia realmente pueden repercutir debido a su nivel de liberalizacion, siendo este un
factor de riesgo para que se incremente o surja un proceso de desindustrializacion.
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sentido, el comercio puede afectar la productividad, asi como la circulacién de capital
influida por la IED.

Por otro lado, el comercializar con paises en desarrollo puede generar cambios en la
productividad, ya que puede reducir los precios de los productos nacionales y esto a su vez
genera que esos mismos productos logren alcanzar una mayor competitividad en el mercado
debido a sus precios. Esto a su vez provoca una reestructuracion dentro de la industria interna,
ya gue esta disminucion de precios en los productos provoca un enfrentamiento en cuanto a
las importaciones. Por este motivo es que buscaran mejorar nuevamente su productividad y
a su vez como consecuencia se generara un incremento en la productividad nacional por
encima del sector servicios, ya que estos se encuentran mas apartados del comercio
internacional.

Como se ha analizado la IED juega un papel interesante como mediador, ya que puede
fungir como soporte para las empresas, tanto para las que no logren adaptarse al entorno de
competitividad generado anteriormente, como para las que lo logran. Es decir, todas aquellas
empresas que no logren esta adaptacion, pero se vean beneficiadas por la IED se enfrentaran
al cierre o bien logrardn migrar de pais, mientras que las que logren la adaptacion y a su vez
se vean beneficiadas por la IED podran permanecer en sus paises.

Complementando lo anterior, podemos decir que la mejora de la manufactura genera
una disminucion del empleo en todos aquellos sectores que sean de baja productividad,
mientras que incrementa el empleo en los sectores de alta productividad. Como se observa la

IED tiene una gran relevancia en cuanto a la relacion con el proceso desindustrializador.

Muchos estudios anteriores no han podido analizar uno de los principales factores de la

desindustrializacién. La IED puede afectar directamente al sector manufacturero, pero afecta
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sobre todo a la productividad de la industria que invierte. Por lo tanto, analizando las razones de
la desindustrializacion y asumiendo que todos los factores estan interrelacionados, este estudio

no considera las causas internas y externas como factores independientes (Kang y Lee, 2011:318).

Como lo han planteado anteriormente Kang y Lee (2011) han dividido las causas de la
desindustrializacion en dos, factores internos y externos. Los factores internos relacionados
al incremento de la renta y la demanda relativa de productos manufacturados y con la
diferencia de la productividad entre los sectores. En cuanto a las causas externas en relacion
con el comercio internacional, principalmente con los paises subdesarrollados que provocan
una disminucion en la produccion de productos intensivos en mano de obra en el pais
desarrollado, asi como una disminucién del empleo.

Sin embargo, la IED no suele ser contemplada para causas de la desindustrializacion,
pero como se ha planteado, si influye en el proceso de la desindustrializacion, a continuacion,
se presenta un grafico donde se analiza la relacion entre la renta y el valor afiadido del sector
manufacturero.

En la grafica 2.1 se puede apreciar que los tres paises incrementan su productividad
laboral en el sector manufacturero, por tanto, tiene mas facilidades de competir en el mercado
internacional en comparacién a otros sectores, de esto mismo se puede inferir que todas
aquellas empresas que estén estrechamente relacionadas con el sector manufacturero
contaran con una mayor oportunidad de comercializar su productos, por lo que podran tener
una mayor estabilidad econémica en caso contrario de las que no se encuentra relacionadas
a dicho sector, tal como es el caso de los servicios. Se puede entonces apreciar una influencia

positiva en cuanto al comercio y la industria, pero se necesita considerar que:
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Las importaciones de manufacturas de los paises en vias de desarrollo son, en su mayoria,
productos que requieren mucha mano de obra. Por lo tanto, estas importaciones disminuyen la
competitividad de la industria nacional correspondiente, lo que conduce a un aumento de la
disponibilidad de mano de obra. Por lo tanto, la tasa de empleo en las industrias intensivas en
mano de obra y centradas en las importaciones puede disminuir debido a la expansion del

comercio (Kang y Lee, 2011:320).

Gréfica 2.1. Productividad laboral en los sectores manufacturero y de servicios.
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Fuente: Recuperado de “Foreign direct investment and De-industrialisation” (Kang y Lee, 2011:319).

En otras palabras, podemos decir que el sector manufacturero se ve perjudicado debido
a que las industrias intensivas en mano de obra serén las més afectadas en comparacion a las
intensivas en sector servicios enfocado a la tecnologia.

Con respecto a la IED podemos hablar de sus efectos en la desindustrializacion, la
salida de IED genera una disminucion de la demanda de mano de obra en el sector

manufacturero y esta a su vez puede generar reducciones en la tasa de empleo. Con respecto
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a otras industrias, caso concreto del sector servicios pueden experimentar un desalojo de la
mano de obra, lo cual repercutird en una disminucién del empleo en el sector manufacturero.

Asimismo, un incremento de la inversién puede aumentar la demanda relativa de
productos en el sector manufacturero y por consiguiente aumentar el valor de estos en
comparacion a los demas sectores. Una salida de IED puede generar disminuciones en la
inversion nacional, dado que los recursos internos son utilizados en el exterior, esto puede
producir un efecto de aceleracion en la desindustrializacién (Kang y Lee, 2011).

Anteriormente se menciond la complejidad de los productos y la relacion con la
exportacién y el comercio global de Felipe et al (2012), consideran al comercio como una
red conectada, considerando al conjunto de paises y al de productos que exportan con una
ventaja comparativa revelada (VCR).

Se define la diversificacion como la cantidad de productos que un pais exporta con
ventaja comparativa revelada, es decir, cuantos modelos puede generar a partir de su conjunto
inicial de recursos, asimismo se relaciona con la capacidad de exportacion y la cantidad de
paises que exportan dicho producto. En términos concretos la diversificacion y la capacidad
de ser exportado es una manera sencilla de medir la complejidad de un pais y sus productos®.

En otras palabras, podemos decir que mientras un pais exporta mas bienes
diversificados tendra una mayor complejidad que uno que no exporta bienes tan
diversificados. Es necesario enfatizar que la complejidad no hace distinciones entre recursos,
no importa la indole, sino que son considerados todos los recursos con los que se cuentan,

con esto Ultimo podemos afirmar que un pais mas diversificado cuenta con mas capacidades.

4 Recordando la analogia de un lego (véase pagina 30).
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A continuacion, se analizan las ecuaciones® con las que se estiman las complejidades del

estudio de Felipe et al (2012).

K,

kt_.:.=ZMlp (Diversification) (2.1)
p=1
Ne

ko= My (Ubiquity) (2.2)
=1

Se explica la diversificacion y la omnipresencia. Donde C = pais, P = producto y Mcp

= 1 si el pais C exporta el producto P con ventaja comparativa revelada y Mcp = 0 si no.

My,
| (2
ken = EZM‘FRF'F 1 (23)

p=1

1 Me
k.l.l..'l =T M‘FkL.'I 1
o 2 (2.4)

Donde n es el nimero de iteraciones, la ecuacion 2.3 y 2.4 iteran hasta que no sean
capaces de obtener mas informacidn acerca de la iteracion anterior, esto sucedera cuando en
n las clasificaciones relativas de los valores estimados utilizando la ecuacién 2.3y 2.4 en la
iteracion n +1 no hay ninguna variacién. Para los paises las iteraciones de kc pares e impares

estan relacionadas con las medidas generalizadas de diversificacion, mientras que las

5 El objetivo principal es mostrar una introduccion del procedimiento por el cual fueron estimadas las
complejidades de productos, sin embargo, no se abarca toda la demostracion estadistica. Las ecuaciones

presentadas (de la 2.1 a la 2.4) fueron recuperadas de “Product complexity and economic development” de
Felipe et al, 2012:38.

46



iteraciones pares de kp se relacionan con la omnipresencia del producto, mientras que los
kp impares se relacionan con la diversificacidn de los paises que exportan dicho producto.

El andlisis se centra en Canada y Vietnam, donde sorprendentemente Vietnam esta
mas diversificado, ya que exporta un total de 902 productos mientras que Canada exporta
893, aunque esto no es sindnimo de capacidad, ya qué suponer gque los productos que produce
Vietnam requieren mas capacidades que los de Canada seria generar un sesgo, para responder
esta pregunta nos basaremos en la omnipresencia.

Retomando las variables definidas anteriormente, para Vietnam el kVNM,1 = 25
mientras que para Canada es de KCAN,1 = 20, esto explica que las exportaciones de Vietham
son realizadas también por 25 paises, mientras que para Canada solo 20. Con base a esto
podemos decir, que las exportaciones realizadas por Canada son mas especializadas ya que
menos paises las exportan.

Por ultimo, estos datos se utilizan en la siguiente iteracion kc,2 donde indica la
diversificacion media, es decir, todos aquellos paises que exportan el mismo productos, en
este caso por Vietnam y Canad4, los resultados arrojan kVNM,2 = 885 y Kcan,2 = 975, esto
nos indica que las exportaciones que realiza Canada son exportaciones que paises mas
diversificados realizan, en conclusién podemos decir que si solo se usara la diversificacion
se afirmaba que Vietnam cuenta con mayor complejidad con respecto a Canadé lo cual no es
correcto.

Del mismo modo, los autores presentan categorias de productos, asi como su
complejidad, de los cuales los mas complejos son las maquinarias, productos quimicos y
metalicos, mientras que los menos complejos son materias primas en relacion con los
productos basicos como madera y textiles. Esto, por supuesto es un resultado esperado, ya

que la complejidad de fabricacion de maquinaria no puede ser comparada con la elaboracion
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de textiles, esto mismo sirve para hacer énfasis en el caso de estudio anterior entre Vietnam
y Canada.

A continuacion, se presentan graficas de los 10 paises mas y menos complejos, se
muestra la gran diferencia en concentracién de sus productos, es decir, el primer grupo de
paises centra sus exportaciones en los productos mas complejos, mientras que el segundo
grupo sus exportaciones se centran en productos de menor complejidad. Es decir, mientras
la concentracién esté por derecha de la media, mas complejidad tendrd la economia y

mientras se centren a la izquierda menos complejo sera.

Gréfica 2.2. 10 economias méas complejas.

{1) Japan (2) Germany (3) Sweden (4)Switzerland
(5) Finland (8) USA (7) United Kingdom (8) Austria
p | l LJ alill g rd Laad b
(9) Belgium (10) France
- | I JL I. Ll

1 0 + 2 3 2 1

Product Complexity (Standardized)

Fuente: Recuperado de “Product complexity and economic development” (Felipe et al, 2012:44).

Para los paises con complejidad menor no es una situacion facil de corregir,
simplemente no es posible que un pais se centre en exportaciones mas complejas sin contar
con infraestructura, conocimientos, insumos, recursos y mano de obra cualificada y bien

remunerada. Caso contrario de los paises que se encuentran con mayor complejidad de
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productos, pues se consideran como desarrollados, y de cierto modo, referentes en la
economia global, lado contrario de los menos complejos que son paises subdesarrollados con
situaciones sociales y politicas complejas.

La complejidad de la economia sin duda tiene una relacion muy estrecha con el sector
manufacturero y por consiguiente mientras mas compleja sea la economia podemos inferir
que mas industrializada sera. El sector manufacturero es quien proporciona los recursos y
herramientas para la produccion, extraccion y exportacion de recursos, por tal motivo se

espera que los paises desarrollados sean los que tienen economias mas complejas.

Gréfica 2.3. 10 economias menos complejas.

{1) Cambodia (2) Papua Mew Guinea (3) Migeria (4)Haiti
|

|
|
|
“ |
|
|
1
T

: T . .|||I

{5) Congo {B) Lao People's Dem. Rep. {7) Guinea {8) Bangladesh
|
|
|

= |
|
|
|
T

(8) Madagascar (10} Angola
.2 |

I
I
I
I
I
1

1 0 1 2 32 4 a 1 2

Product Complexity (Standardized)

Fuente: Recuperado de “Product complexity and economic development” (Felipe et al, 2012:44).

Los paises menos desarrollados no solo encuentran limitantes en cuanto a sus
exportaciones, sino también internamente en su sector manufacturero, inclusive en cuestiones

politicas, ya que si un pais contiene los recursos necesarios para producir productos
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complejos pero se ve limitado por decisiones politicas internas, es usual ver gue esos recursos
son aprovechados por paises extranjeros, privando al verdadero contenedor de recursos,
propiciando asi que se enfoque en productos de una menor complejidad.

Esto altimo puede verse reflejado en la grafica 2.4, donde se puede apreciar que los
sectores mas complejos estan relacionados con un mejor y mas eficiente sector industrial
manufacturero, donde a su vez se relaciona con paises mas desarrollados, como lo es Canada

en comparacion con Vietnam.

Gréfica 2.4. Complejidad estandarizada de los productos (5107 en total)®.
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Note: Vertical lines correspond to the standardized product complaxity mean 0

Fuente: Recuperado de “Product complexity and economic development” (Felipe et al, 2012:43).

6 La traduccién de los) productos es: (1) industrias quimicas y afines, (2) maquinaria y eléctrica, (3)
plasticos/cauchos, (4) metales, (5) transporte, (6) miscelanea, (7) piedra/vidrio, (8) madera y productos de
manera, (9) productos minerales, (10) animales y productos de animales, (11) productos alimenticios, (12)
pieles en bruto, pieles y cueros, (13) productos vegetales, (14) textiles y (15) calzado/cascos.

50



2.2 El sector tecnoldgico como motor de apoyo al crecimiento

Se ha analizado como el desarrollo y crecimiento econdémico tiene una relacion con la
manufactura por medio de las Leyes de Kaldor, asi como su relacion con el comercio,
inversion y la complejidad de una economia (descrito anteriormente), asimismo, se ha
demostrado la importancia que tiene el sector servicios tecnolégico en el aporte de dicho
crecimiento y desarrollo para un Estado. La tecnologia ha comenzado a tener mayor
relevancia tanto como para el sector manufacturero como para los demas sectores, e incluso
siendo un motor de crecimiento de apoyo para la economia.

Por consiguiente, es necesario considerar al factor tecnoldgico para el desarrollo y
complejidad de los productos, dado que un avance tecnoldgico podria representar un
producto altamente complejo y relativamente facil de exportar para cualquier economia, por
tal motivo, es légico pensar que las economias menos complejas puedan optar por una
inversién en este rubro, y no solo buscar mejorar su sector manufacturero, sino también la
complejidad de sus exportaciones, esto podria beneficiar la economia global de un pais que
ejecute una buena planificacion en ciencia y tecnologia.

Se han analizado diferentes posturas en relacién con la desindustrializacion, sus
componentes y los efectos dentro de una economia, existen discrepancias en cuanto a los
componentes de la desindustrializacion y a su definicidn, sin embargo, todos concuerdan que
un factor relevante es el tecnoldgico, y aunque si bien, algunos no describen a la tecnologia
como motor de apoyo al crecimiento, mencionan la particular importancia que tiene para la
economia.

Un ejemplo de lo anterior es Rostow (1956) que incluso para él, aun cuando su
analisis se basa en el muy largo plazo y centrarse en generar las condiciones propicias para

desarrollar un ambiente de crecimiento, uno de los factores que incluye dentro de este entorno
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es el factor tecnoldgico. Del mismo modo, consideraba que el despegue podria ser generado
por factores tecnoldgicos, esto demuestra la importante relacion del progreso tecnologico y
el crecimiento econémico. Las economias en vias de desarrollo y las subdesarrolladas no
suelen apostar por este sector e intentan rotundamente incentivar (muchas veces sin éxito) el
sector manufacturero. Al hacer mencién de que no suelen apostar hay que considerar que
muchas de estas economias no cuentan con la infraestructura necesaria ni con los recursos
para generar un sector tecnoldgico, aunque hay que destacar que suelen seguir las tendencias
globales, las cuales estan orientadas al sector manufacturero.

Asi como la influencia que la tecnologia puede tener en el desplazamiento de mano
de obra siendo esto algo no positivo para el desarrollo social, pero si para la productividad.
Asimismo, como la tecnologia puede ayudar a satisfacer la demanda del sector manufacturero
dando pauta a que esta se convierta en el motor de crecimiento.

Asimismo, Dasgupta y Singh (2007) mencionan las desviaciones histdricas que se
han generado con relacion al cambio estructural, infiriendo que puede ser debido a la
introduccion de nuevas tecnologias principalmente en paises emergentes, planteando un
escenario donde si duchas economias deberian enfocarse ain en buscar un Estado
industrializado u optar por uno tecnoldgico.

Del mismo modo Rada (2007) propone que una ralentizacion del crecimiento y
desarrollo econémico pueden surgir debido al poco avance tecnoldgico, ya que el crecimiento
tecnoldgico es necesario para incentivar la productividad, asi como soporte al proceso
industrializador, y en tal punto donde la industria manufacturera alcance un limite, tal como
lo plantea Dasgupta y Singh (2007) el sector servicios tecnoldgicos no solo ayudara a la

manufactura sino a los demas sectores, asi como a las exportaciones.
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De igual modo se ha analizado que el sector manufacturero es el que suele contar con
mayor inversion y por ende mas innovacion tecnoldgica lo que provoca una movilizacion
hacia este sector, y como este proceso puede impulsar el crecimiento, sin embargo, si la
inversion tecnolégica no es homogénea o al menos proporcional entre sectores pude generar
consecuencias negativas como la dependencia entre sectores, asi como con paises
extranjeros.

En cuanto a inversion e importaciones Kang y Lee (2011) han demostrado que el
sector manufacturero tiene mayor repercusién en las industrias intensivas de mano de obra
mas que las intensivas enfocadas a tecnologia. Del mismo modo Moreno-Brid et al (2005)
hace mencion que un factor decisivo en la desaceleracion del crecimiento econémico es la
poca inversion en bienes de capital enfocados a la tecnologia.

Desde el punto de vista Kaldoriano se ha analizado que el crecimiento econémico
estd asociado con el PIB, debido a que se sostiene que hay rendimientos crecientes en la
producciéon manufacturera. Sin embargo, no esté de acuerdo con los rendimientos constantes
de la teoria neoclésica, y tiene una fuerte relacion con el beneficio de la tecnologia, sugiriendo
una transicion hacia lo tecnolégico.

Los avances tecnoldgicos, como se ha mencionado, tienen cada vez mas importancia
en relacion con el desarrollo y crecimiento econdmico. De esto se ha inferido que debido a
una contraccion del sector manufacturero este tiene menos importancia en el crecimiento de
un pais, aunque como se ha demostrado, una reduccion de este no significa que este sea
menos importante y tampoco que otro sector sea quien esté reemplazando al manufacturero,
aun ni el tecnoldgico (McCausland y Theodosiou, 2012). Desde la misma perspectiva
McCombie (1983) propone que el progreso tecnoldgico afecta tanto a la productividad como

a la produccion.
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Para Tregenna (2009) es de considerar que, en los paises desarrollados, la innovacion
en tecnologia también es un pilar econémico, e inclusive mas que la adaptacion de los
sectores, ya que incrementa mas la productividad agregada. Asimismo, se debe destacar que,
sin un crecimiento econdmico relevante, ni la tecnologia ni el reacomodo sectorial podran
generar una disminucion en el desempleo.

Actualmente la tecnologia avanza a un ritmo que dificilmente puede ser seguido por
otra industria o sector, la participacion de esta es cada vez mas activa en diferentes ambitos
y sectores, tanto en los primarios como en la industria manufacturera. Esto dltimo es
importante de mencionar, dado que el avance tecnoldgico por si solo ain no funge como
motor de crecimiento, y habria que considerar las problematicas que podria generar centrarse
Gnicamente en una economia tecnoldgica.

Tal es el caso, de la sustitucion de mano de obra en los distintos sectores donde la
tecnologia sea implementada (como el caso de robots para la industria automovilistica),
escoger eficiencia y rapidez tecnoldgica puede llegar a generar problematicas sociales que
aun no hemos visto, ya que como se ha demostrado y analizado, por si solo el desplazamiento
de mano de obra entre sectores genera conflicto, pues no siempre pueden ser absorbidos, el
avance tecnoldgico puede incrementar ain mas esta brecha.

Sin embargo, el factor tecnoldgico es sin duda primordial para el desarrollo y
crecimiento econémico de cualquier pais, puede aportar al crecimiento y apoyar no solo al
sector manufacturero sino a todos los sectores. Es importante cuidar el progreso tecnolégico
y recordar que este debe ser siempre en funcién de mejorar y procurar la calidad de vida, no
en generar repercusiones.

Por ahora, la tecnologia no es un motor de crecimiento, pero puede ser una opcion

viable para economias emergentes ain mas que la misma industrializacion, debido a que
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bienes enfocados a la tecnologia eventualmente ayudaran al sector manufacturero y a la
comercializacién, siendo asi que un pais enfocado a la tecnologia pueda enfocarse al
comercio de productos especializados en tecnologia, sin embargo, como se ha demostrado,
un cambio hacia este rumbo no es facil de implementar debido a las grandes restricciones
gue se pueden encontrar, desde la infraestructura hasta tener gente cualificada para laborar
en dicho rubro.

Por ahora es dificil asegurar que la tecnologia llegara a ser ese nuevo motor de
crecimiento sustituyendo al manufacturero, pero no hay duda de que es un factor que todas
las economias deben considerar en su desarrollo. Si podemos asegurar que la tecnologia es
un gran motor de apoyo, pero aun se desconocen muchos de los riesgos que una economia
enfocada al cien por ciento a la tecnologia pueda ocasionar, al avanzar con un modelo
tecnoldgico es necesario ser precavido en la implementacion de politicas en este rubro,
aunque para economias emergentes estas precauciones aun son lejanas, ya que son las que

deben optar por una mayor inversion en este sector.

2.3 Andlisis empirico para distintos paises
Hasta ahora hemos hablado de las distintas concepciones que existen acerca de la
desindustrializacion, asi como de sus componentes y la influencia que tienen en el
crecimiento y desarrollo econémico. En primera instancia se analiza el estudio de Tregenna
(2009) basado en Corea y Reino Unido.

Este andlisis demuestra que las proporciones del empleo en la manufactura
disminuyeron de manera similar en Corea y Reino Unido. En Reino Unido el empleo como

parte total disminuyo del 27.7% en el afio de 1980 a 14.9% para el 2003, una disminucién
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del 2.66% anual, mientras que para Corea paso del 27.8% en 1989 al 19% en el 2003, una
disminucion del 2.68%.

Destacando que, aunque presentan similitudes, es importante mencionar las
diferencias que se encuentran. Principalmente en Reino Unido ya que la disminucion del
empleo comenzé mucho antes que el de Corea, por lo que el proceso en Reino Unido ha sido
mayor que el de Corea. Asimismo, otra de las particularidades es que Corea inicio con una
cuota de empleo mayor y termind con una cuota mas alta, por Gltimo, hacer mencion que
ambos paises se encuentran en diferentes etapas de desarrollo, pues la diferencia entre los
PIB per capita son completamente distintos.

Si bien las diferencias histéricas y econdmicas son diferentes es una gran forma de
demostrar que si definimos Unicamente a la desindustrializacién en términos de cuota de
empleo, podemos decir que ambos paises sufrieron un proceso de desindustrializaciéon, lo

cual pone en duda la unificacion de una definicion de lo que llamamos desindustrializacion.

El PIB manufacturero de Corea crecié un 7,5% anual (1989-2003), mientras que el del Reino
Unido disminuy6 un 1,3% anual (1980-2003). Lo mismo ocurre con la proporcidn de la industria
manufacturera en el PIB: aumentd un 1,4% al afio en Corea, mientras que disminuy6 un 1,2% al
afio en el Reino Unido. Son estas cifras de produccion las que cuentan la historia de la
desindustrializacién en el Reino Unido y el continuo y sdlido rendimiento de la industria

manufacturera en Corea (Tregenna, 2009:442).

Continuando con la linea de investigacion de la autora podemos observar de manera
mas clara ambas concepciones (definidas en el capitulo 1), como se menciond, ambos paises
tuvieron una disminucién en el empleo, pero Corea incremento su PIB manufacturero, asi

como su proporcion de industria en relacion con el PIB, caso contrario de Reino Unido. Esto
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nos demuestra que mientras algunas condiciones son similares para ambos paises, depende
de la concepcidn que se dé a la desindustrializacidn para poder decir si uno u otro tuvo un
proceso desindustrializador.

Del mismo modo, se analiza el proceso de desindustrializacion, cuando existe una
caida de la proporcién de la industria manufacturera en el empleo total. Destacando, que este
proceso se visualiza mas en los paises desarrollados, puesto que al tener una mayor industria
que los subdesarrollados o en vias de desarrollo, cuenta con mas posibilidad de sufrir un
proceso desindustrializador, asimismo la dificultad de recuperar datos de los paises menos
desarrollados imposibilita el analisis de estos.

El estudio en cuestion’ se realizd para 48 paises, 25 considerados por la OCDE como
paises de renta alta, nueve como renta alta no pertenecientes a la OCDE, nueve de renta
media-alta, tres de renta media-baja y dos de renta baja.

En la tabla 2.1 se muestran los niveles y en la proporcién del empleo de la industria
manufacturera, del total de los paises incremento el empleo a 6 aunque la proporcion
disminuy0. Del resto de paises el nivel del empleo, la mayoria mostré un incremento en
términos reales, asi como un incremento en relacion con el PIB. Por otro lado, 11 paises
mostraron un decrecimiento en términos reales en su relacion con el PIB y también en el

empleo.

7 La autora menciona que es importante considerar que existen casos donde surgen interrupciones por cambio
de metodologia en la medicion, alcance de cobertura, o repositorios. Estas interrupciones no fueron
consideradas para el analisis salvo que no generard un cambio significativo, asimismo denota la importancia de
excluir casos de estudio de ser necesario o de acortar periodos de analisis para un correcto caso de estudio. Se
presenta el analisis de su estudio, sin embargo, no se muestra el desarrollo total de su estudio. Para una mayor
comprension véase “Characterising deindustrialisation: Ananalysis of changes in manufacturing employment
and output internationally” de Tregenna 2009.
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Tabla 2.1. Tipologia de cambios en la manufactura.

Increase in manufacturing Decrease in manufacturing
employment employment
Manufacturing growth, 0 countries 11 countries:
share increase Austria, Belgium, Estonia, Finland,

Ireland, Korea, Pakistan, Poland,
Slovenia, Sweden, Switzerland

Manufacturing growth, 4 countries: 20 countries:
share decrease Cyprus, Israel, Australia, Canada, Chile, Colombia,
Netherlands, Spain Czech Republic, Denmark, France,

Germany, Greece, Iceland, Italy, Japan,
Luxembourg, Mongolia, New Zealand,
Norway, Portugal, Singapore, UK, USA

Manufacturing decline, 0 countries 0 countries
share increase
Manufacturing decline, 2 countries: 11 countries:
share decrease San Marino, Venezuela Argentina, Barbados, Hong Kong,

Jamaica, Latvia, Macao, Romania,
Russian Federation, Saint Lucia,
Suriname, Uruguay

Fuente: Recuperado de “Characterising deindustrialisation: Ananalysis of changes in manufacturing
employment and output internationally” (Tregenna, 2009:446).

Dasgupta y Singh (2007) del mismo modo analizan el caso de Reino Unido, donde el
sector manufacturero es pequefio en cuanto a produccion y empleo se refiere, con menos del 20% del
PIB total o del empleo, los servicios se basan en el conocimiento, aqui surge la importancia de la
industria manufacturera. En ese sentido la industria manufacturera representa un 60% del comercio
exterior para Reino Unido.

Cabe destacar que este porcentaje es significativo en relacién con la industria
manufacturera en un pais considerado como desarrollado, estos porcentajes o condiciones no
son siempre los mismos y menos para paises en vias de desarrollo o subdesarrollados, ya que
lo normal para estos niveles de desarrollo es que el mayor porcentaje se encuentre dentro del
sector primario como lo es la agricultura, siendo este sector inclusive més importante que el
manufacturero.

Anteriormente se ha mencionado la importancia en las exportaciones e importaciones

para el sector manufacturero, y de como en casos especificos este no puede ser abastecido de
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manera interna, por lo que se recurre a un mayor nivel de importacion, generando asi que el
equilibrio del exterior sea un pilar fundamental, del mismo modo, si la demanda no puede
ser sostenida producira un aumento en la carga de importaciones de productos
manufacturados en la balanza comercial (o bien, intentar ser compensado por avances
tecnologicos).

En cuanto al crecimiento del sector manufacturero y el PIB, una relacion importante
es con la primera ley de Kaldor, ya que esta nos dice que a mayor crecimiento del sector
manufacturero mayor sera el crecimiento del PIB. En un sentido rigido, se puede decir que
mientras mas exista un exceso en el crecimiento de la produccion de las manufacturas sobre
el crecimiento del PIB, mayor crecimiento tendra el PIB, esto supone que el crecimiento de
la manufactura podra ser mas rapido que el crecimiento del PIB.

Reforzando la idea anterior, en la tabla 2.2 se muestra el analisis de los paises méas
industrializados por Dasgupta y Singh (2011), donde el periodo de 1950-1973, el crecimiento
de la industria manufacturera super6 al crecimiento del PIB, mientras que para el periodo de
1973-1984 fue lo contrario, esto puede ser explicado por distintos factores, uno de ellos las
preferencias de los consumidores, este factor podria ser ocasionado debido al incremento en
los ingresos de las personas, asi como el avance tecnologico.

Siendo este Gltimo de vital importancia, dado que a mayor nivel tecnoldgico podria
comenzar un desplazamiento de mano de obra o una menor intensidad de trabajo, por lo que
el ciclo de un mayor crecimiento dentro del sector manufacturero se ve reducido a medida

que avanzan los aportes en el rubro tecnolégico (como se ha explicado anteriormente).
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Tabla 2.2 El exceso de la tasa de crecimiento de la industria manufacturera sobre la tasa de crecimiento
del PIB, paises lideres de la OCDE (tasas de crecimiento anual).

1950-73 1973-84
UK 0.2 -2.4
France 1.3 -1.7
West Germany 1.1 -1.1
Italy 4.2 -0.5
us 0.8 -0.1
Japan 5.7 -1.3

Fuente: Recuperado de “Manufacturing, services and premature deindustrialization in developing countries: A
Kaldorian analysis” (Dasgupta y Singh, 2007:438).

La elasticidad de la demanda de servicios es mayor a la de las manufacturas, por ende,
se espera que la tasa de crecimiento de la demanda de manufacturas y servicios no tenga
demasiadas fluctuaciones. Este efecto entre las demandas es controlado debido a los precios
de la manufactura ya que si estas cambian sus precios en comparacién a la de los servicios
se ve contrarrestado el alza de una con la disminucion de la otra, debido a que el crecimiento
de la productividad del sector manufacturero suele ser mayor que el de los demas sectores.

En la tabla 2.3, se muestra informacion acerca de los paises en desarrollo de Asiay
Ameérica Latina, refleja que en los paises asiaticos la produccion de la manufactura supero al
PIB, en las 3 etapas analizadas, e inclusive mostrando en uno tasas negativas.

En cuanto a América Latina donde el crecimiento del PIB superd el crecimiento de la
industria manufacturera demuestra que en paises no desarrollados o sin un pleno sector
industrial manufacturero realmente es dificil poder alcanzar dicha industrializacion.

Destacando el caso de México, donde en la dltima década el crecimiento de la
manufactura fue mayor que el del PIB. Se infiere que a un nivel mayor de renta per cépita, la
proporcion de la manufactura en el PIB comienza a contraerse, lo que denota un crecimiento

mas acelerado en distintos sectores.
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En cuanto a puntos de inflexion en la proporcion de la produccion y el empleo de la
industria manufacturera ha comenzado a generarse en un nivel de renta per capita mas bajo
que lo que ha sido el constante, este punto histérico surgioé con una renta per capita de casi
10,000 dolares, mientras que ahora se estima en unos 3,000 para ciertos paises (Dasgupta y

Singh, 2007).

Tabla 2.3. Diferencia en la tasa media de crecimiento anual (%0).
Manufacturing vs GDP Services, etc. vs GDP

1970-80 1980-93  1993-2003 1970-80 1980-93 1993-2003

Asia

China 53 1.5 1.9 -0.2 1.5 —0.6
India 1.2 1.1 0.8 1.2 1.2 1.8
Indonesia 6.8 6.0 1.7 0.5 1.1 0.5
Korea 7.6 3.2 1.7 0.3 —0.8 0.1
Malaysia 38 4.1 1.4 1.2 0.7 0.2
Pakistan 0.5 1.3 0.9 1.4 0.3 0.8
Philippines 0.1 —0.6 -0.3 -0.9 1.5 0.8
Sri Lanka -2.2 2.7 1.1 1.6 —0.6 0.6
Thailand 3.4 2.6 2.1 —0.1 —0.5 —0.6
Latin America

Argentina -1.2 —0.4 -1.2 0.4 0.2 0.3
Bolivia 1.5 - —0.1 31 - 0.3
Brazil 0.9 -1.9 -0.3 -0.3 1.2 —0.1
Chile —2.6 —-0.7 —-1.6 1.1 0.3 0.0
Colombia 0.4 —-0.2 —4.3 0.5 —-0.3 2.4
Ecuador 1.0 -21 —0.6 —0.1 0.0 1.2
Mexico 0.7 0.5 0.1 0.0 0.0 —0.1
Peru - - —0.6 - - -0.3
Venezuela 2.2 -0.8 -1.1 2.8 —-0.5 1.0

Fuente: Recuperado de “Manufacturing, services and premature deindustrialization in developing countries: A
Kaldorian analysis” (Dasgupta y Singh, 2007:439).

Siguiendo el analisis, pero ahora desde una perspectiva Kaldoriana, Dasgupta y Singh
(2007) se enfocan en comprobar las Leyes de Kaldor. La primera en cuanto a la relacién entre
el crecimiento de la industria manufacturera y el crecimiento del PIB, posterior se analizan

la segunda y tercera ley determinando el crecimiento de la productividad®.

8 El estudio se basa en 48 paises entre el periodo de 1990-2007, de igual modo que en el estudio por Tregenna
(2009) considera las posibilidades y limitantes en cuanto a la extraccion y disponibilidad de los datos, de modo
tal que omite aquellos paises que no cumplan los requisitos para el estudio, sin importar las caracteristicas
especificas de ellos, es decir, si son desarrollados 0 no y de todos los niveles per capita. Del mismo modo, hace
énfasis en que dicho estudio puede ser comparado con el realizado por Dasgupta y Singh (2005), la diferencia
radica en que en este Gltimo estudio fueron seleccionados al azar 30 paises.
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La ecuacion 2.5 demuestra una relacion fuerte en cuanto al crecimiento de la industria
manufacturera y el crecimiento del PIB. Esto debido al coeficiente puesto que indica que
cuanto mayor sea el crecimiento del sector manufacturero mayor serd el crecimiento del PIB.
Antes de poder decir como verdad absoluta que el crecimiento del sector manufacturero es

gue motor de crecimiento se deben realizar las mismas estimaciones para la agricultura y

servicios.
Ecuacion 2.5*,
gGDP = 0.022 + 0.473gManf.VA 2 =0.9833
(13.98) (67.53) Fe.(1, 46) = 2710.01
Diagnostic tests Critical values
Functional form Fi1, 44) 0.90 . 0.71
Mormality JB Test — CHS(Q (2) 0.79 < 5.99
Heteroscedasticity CHSQ (2) 0.17 . 354
Mo. of observations 48
Ecuacién 2.6*.
gGDP = 0.167 + 1.421gAgr.VA R? = 0.6966
(2.31) (10.44) Fg(1, 46) = 108.92
Diagnostic tests Critical values
Functional form Fi1, 44) 30.63 = 9.71
Mormality JB Test - CHSQ (2) 14.33 = 5.99
Heteroscedasticity CHSQ (2) 11.89 = 3.84
Mo, of observations 48

* Del mismo modo, para este andlisis no se profundiza en todos los calculos estadisticos, sin embargo, se
presentan para una mejor comprension. Las ecuaciones presentadas (de la 2.5 a la 2.10) fueron recuperadas de
“Manufacturing, services and premature deindustrialization in developing countries: A Kaldorian analysis” de
Dasgupta y Singh (2007).
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Para la ecuacion 2.6 es importante resaltar la disminucion de la R? en comparacion
de la ecuacion 2.5, asimismo las diferencias considerables en cuanto a normalidad y
heterocedasticidad.

Por ultimo, en la ecuacion 2.7, presenta una relacion entre los servicios y el
crecimiento del PIB, aunque igual que la ecuacion 2.6, cuenta con diferencias considerables

en normalidad y heterocedasticidad en comparacion con la ecuacion 2.5, mejorando su R? a

un 98%.
Ecuacion 2.7*.
gGDP = 0.015 + 0. 58gSer.VA RZ = (0.9811
(8.53) (48.85) Fepl1, 46) = 1576.34

Diagnostic fests Critical values
Functional form F(1, 44) 7.12 < 251.0
Mormality B Test - CHS5Q (2) 3.85 < 5.99
Heteroscedasticity CHSCQ (2) 1.04 < 3.54
Mo. of observations 48

Con base a lo anterior se puede pensar que al tener un coeficiente mayor en servicios
que en manufacturas, seria este el motor de crecimiento (o al menos el que mayor aporte tiene
para la economia), aunque desde la perspectiva Kaldoriana, se puede decir que la relacién
entre el crecimiento del PIB y de los sectores debe ser fuerte, pero esto no significa que sea
el motor de crecimiento.

“En el analisis Kaldoriano, es habitual argumentar que la estrecha relacion entre
muchos de los servicios y el crecimiento del PIB se debe a que ambas variables estan
relacionadas con el crecimiento de las manufacturas” (Dasgupta & Singh, 2007:442). En este

sentido, la interpretacion del modelo radica en la diferencia entre el crecimiento de los
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servicios y su relaciéon con el PIB es menos fuerte cuando de crecimiento econémico se
refiere que la manufactura en relacion con el crecimiento del PIB, es decir, puede crecer mas
aportando menos el sector servicios.

Esto ultimo, puede ser explicado por la clara dependencia del sector servicio hacia el
sector manufacturero, el sector servicios para poder crecer necesita esperar el crecimiento del
sector manufacturero y no viceversa, aunque esto no es una ley, ya que en el rubro
tecnologico puede no ser asi, y tener un incremento sin la necesidad de esperar un crecimiento
de la manufactura, bajo esta premisa incluso se puede considerar la idea de que el desarrollo
del sector servicio impulse al manufacturero para la utilizacién, mejora y actualizacion de
productos manufactureros.

Asimismo, el excedente de mano de obra de otros sectores y su movilizacion al
manufacturero genera un beneficio para el crecimiento de la productividad en sectores no

dinamicos, generando asi una expansion también en sectores dindmicos.

Ecuacion 2.8*.
gProductivity = 0.0162 + 0.4984gManf.VA — (.7054gNonManf.Emp

(3.71) (22.62) (10.93)
RZ = 0.9701

Fep(1, 46) = 731.69
Diagnostic tests Critical values
Functional form F(1, 44) 4.57 < 9.71
Mormality JB Test - CHSOQ (2) 167.2 = 5.99
Heteroscedasticity CHSO (2) 0.06 < 3.54
MNo. of observations 48

La ecuacion 2.8 fue utilizada para examinar la hipdtesis de motor de crecimiento, y

si bien el rendimiento es bueno, la prueba de normalidad no es superada, caso contrario para
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la ecuacion 2.9, donde se sustituye el empleo no manufacturero por el empleo agricola y se

obtiene resultados mas satisfactorios (Dasgupta y Singh, 2007).

Ecuacion 2.9*.
gProductivity = 0.003 + 0.4087gManf.VA — 0.286gAgri.Emp

(0.526) (5.18) (8.96)
R? = 0.7641
Diagnostic tests Critical values
Functional form F(1, 38) 4.0 = 4.08
Mormality |B Test - CHS(O (2) 1.25 = 5.99
Heteroscedasticity F(1, 40) 0.852 < 4.08

La ecuacion 2.10 hace que el crecimiento de la productividad este en funcion de los

servicios y del empleo agricola (remarcando la significancia en la ecuacion 2.9).

Ecuacion 2.10*.
gProductivity = —0.0207 + 0.9059g5er.VA — 0.276gAgri.Emp
(3.09) (7.09) (10.04)
R* = 0.8259
Foae(1, 40) = 92,51

Diagnostic tests Critical values
Functional form Fi1, 38) 5.09 = 4.08
Mormality JB Test - CHSQ (2) 6.53 = 5.99
Heteroscedasticity F(1, 40) 0.382 < 4.08

Por ultimo, los resultados de la ecuacion 2.10 sugieren una gran similitud en cuanto
al sector servicio y la industria manufacturera, su crecimiento tiene un beneficio al
crecimiento global de la productividad, aunque este no es dinamico. Y si bien, la prueba de

normalidad no es satisfactoria es una estimacion. Esto Gltimo se puede reforzar debido a que
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“la ecuacion de cambio estructural de Kaldor funcionard mejor en la actualidad para los
paises en desarrollo que en los que el sector no manufacturero sea sustituido por la
agricultura” (Dasgupta y Singh, 2007:443-444).

Dasgupta y Singh (2007) toman como base las variaciones del empleo industrial en
paises desarrollados, done la variable dependiente es la proporcion de mano de obra industrial en
el empleo total, realizada para 14 paises en el periodo de 1986-2000.

Consideran la renta per capita con la finalidad de poder hacer un analisis no lineal
entre proporcion de empleo y renta per cdapita, basandose Unicamente en la teoria.
Continuando con la explicacion del modelo, las variables independientes incluyen la
formacion bruta de capital fijo expresada como porcentaje del PIB, la apertura comercial
(medida como las exportaciones mas las importaciones en porcentaje del PIB), una dummy

para América Latina y también uno para China.

Tabla 2.4. Explicacion de las diferencias entre paises en la cuota de del empleo en el sector

manufacturero.

Variable Coefficients
Constant —-12.29
Log GDP 1.00 (2.50)
Log GDPp? —0.02 (—2.47)
Fixed capital formation 0004 (1.70)
Openness 0.001 (2.09)
Dummy for Latin America 0.082 (5.09)
Dummy for China —0.059 (—1.16)
R .14
Ramsey RESET test Ho: model F {10, 180} = 2.56

has no omitted variables
No. of observations 196

Fuente: Recuperado de “Manufacturing, services and premature deindustrialization in developing countries: A
Kaldorian analysis” (Dasgupta & Singh, 2007:444).
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La tabla 2.4 muestra los resultados de los cuales podemos decir que si bien los
resultados pueden ser considerados como satisfactorios, el modelo solo logra explicar un
14% de las variaciones. Las variables independientes son significativas para el modelo, y
podemos apreciar que la renta per cépita al cuadrado cuenta con signo negativo, esto debido
a la renta per cépita de los paises muestra, mientras que la renta per capita con signo positivo
es estadisticamente significativa. En este sentido, la industria sin duda alguna sigue siendo
un pilar para la generacion de empleo, mas para paises de renta baja y media.

En cuanto al coeficiente de formacidon de capital fijo, al ser positivo demuestra que a
una mayor inversion de capital el empleo se movilizard hacia el sector industrial
manufacturero (esto debido a que normalmente dicha inversion se realiza en este sector,
como se ha explicado anteriormente). Por otro lado, el coeficiente de apertura indica que
economias enfocadas a la apertura cuentan con una mayor probabilidad de tener una
proporcion mayor de empleo, aunque cabe destacar que su coeficiente es un valor bajo.

Por dltimo, mencionar las diferencias entre las variables dummy para China y
América Latina, demuestra que, en un escenario en igualdad de condiciones, América Latina
cuenta con una proporcion de la industria manufacturera en el empleo total mayor que en
otros paises, inclusive en comparacion con China.

En cuanto a la explicacion de China podemos decir que es un pais mas competitivo
en comparacion a muchos paises de América Latina, esto a su vez sugiere que un motivo por
el cual su crecimiento en la productividad es mas acelerado en comparacioén a América Latina
es debido a la pérdida de mano de obra.

Anteriormente se ha hablado de los aportes en cuanto a IED y su relacion con la
desindustrializacion de Kang y Lee (2011), y la perspectiva que plantean en torno a que la

desindustrializacion es un proceso natural cuando un pais se esta convirtiendo en
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desarrollado, bajo esta premisa se analiza la metodologia y sus estimaciones para el caso de
Corea®.

En la ecuacion 2.11, Shareijit representa la parte de la industria manufacturera en el
empleo total o en el valor afiadido real total en el sector j del pais i en el afio t. LnYijt es el

logaritmo para representar el PIB per cépita. Xij es la variable de desindustrializacion.
K
Shareji; = oo + ot In Yy + a2 (In Yy )™ + Z fikxg-, + Wjjr. (2.11)
k=1

Plantean una problematica la cual consiste en que es necesario abordar la cuestion de
causalidad inversa, es decir, se debe interactuar con la endogeneidad de las variables
dependientes como de las explicativas. Por estos motivos es que abordan el planteamiento
economeétrico desde otra perspectiva, el cual les permite utilizar valores pasados, presentes y

futuros de las variables exdgenas.

Sharej; — Share;j;_; = oy (In Yy, —In Y1) + o2[(In Yijf}z — (In Y5 }2]

K
: : 2.12
+ Z ﬁk[X;-, — X;f_‘”_l) + Wijr — Wijr—1. (2.12)
k=1

% Este analisis no muestra todos los calculos estadisticos, sin embargo, se presentan para una mejor comprension,
las ecuaciones (de la 2.11 a la 2.12) fueron recuperadas de “Foreign direct investment and De-industrialisation”
de Kang y Lee (2011).
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Para la ecuacion 2.12 solucionan los problemas con una diferenciacion con la
finalidad de eliminar el sesgo de las variables que se omitieron en la estimacidn. No obstante,
las variables dependientes que cuentan con propiedades exdgenas cuentan con el problema
de la endogeneidad.

Se presentan 6 conclusiones obtenidas con las estimaciones realizadas mediante su
sistema panel. EI modelo toma el PIB per cépita, su valor al cuadrado y las productividades
relativamente bajas como variables ya definidas, y se considera como factores externos la
formacion de capital y otros factores externos.

En un primer punto, demuestran que, en la etapa de desarrollo econémico, la cual es
medida por la renta nacional per capita y la tasa de empleo, demuestran una relacion no lineal,
lo cual apoya la teoria de Clark (1957), es decir, la desindustrializacién como un proceso
natural dentro del desarrollo econdémico.

Segundo, la diferencia entre las productividades resulta de la relacion entre la
productividad del sector manufacturero y la del sector servicios. Es decir, en medida que la
productividad del sector servicio se vea disminuida sus productos suelen tener un precio
relativo mas alto en comparacion con los manufactureros, lo que genera a su vez un
incremento en la produccion del sector manufacturero e incrementa el empleo en dicho
sector.

Tercero, la formacién bruta de capital interno genera una relacion positiva e incentiva
al crecimiento de la calidad de empleo en el sector manufacturero. Y como se demostro6
anteriormente, la inversion al estar basada mayormente en el sector manufacturero genera un
incremento en el empleo, por consiguiente “la inversion interna puede sefalarse como uno
de los principales factores que regulan la velocidad de la desindustrializacion” (Kang y Lee,

2011:324).
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Cuarto, todo aquello en relacion con lo internacional (o externo) tal como la balanza
de pagos, las importaciones con paises en desarrollo y subdesarrollados traen consigo efectos
en el empleo. En cuanto a la balanza de pagos muestra una relacion negativa, y para este caso
especifico las importaciones de China generan una contraccion en el empleo del sector
manufacturero, mientras que las importaciones de paises en desarrollo tienden a incrementar
el empleo, asi como las importaciones y exportaciones muestran apertura de la manufactura
cuentan con una relacién negativa (Kang y Lee, 2011).

Quinto, el incremento de la IED enfocada al sector manufacturero incrementa el
empleo. En cuanto a la salida de IED con la desindustrializacién existe una relacion entre las
salidas de IED en el sector manufacturero con respecto a la inversion total de IED genera un
efecto negativo. Kang y Lee (2011) demuestran que el desplazamiento hacia el extranjero
por medio de salida de la IED de la produccion manufacturera tiene gran influencia en la
disminucion del empleo a nivel nacional del sector manufacturero y es un factor que inicia
la desindustrializacion.

Esto altimo no representa una relacion con la salida de IED en el efecto
desindustrializador, pero si desestima la premisa que la salida de IED y la
desindustrializacion no es significativa, ya que demuestra la importancia de la IED en el
proceso desindustrializador en una economia, factor que muchas veces no es considerado
como relevante.

Sexto y ultimo, se infiere que los analisis anteriores con un enfoque sin considerar la
IED estan fuertemente relacionados con la desindustrializacién y, que a diferencia de lo que
se plantea, los factores internos y externos no afectan de manera independiente, ya que estos
estan ligados entre si, asimismo, se demuestra la importancia de la IED en relacion con la

desindustrializacion.
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Capitulo 3. Comparacion tedrica y empirica

3.1 Contexto historico mexicano

En el afio de 1994 entra en vigor el Tratado de Libre Comercio de América del Norte
(TLCAN) acuerdo comercial firmado por México, Estados Unidos y Canada, conocido para
México como el modelo que provocaria un incremento en las exportaciones e incrementaria
de forma exponencial el crecimiento y desarrollo del pais.

El TLCAN significaba el fin del modelo de sustitucién por importaciones, teniendo
ahora como nuevo enfoque la liberalizacion comercial, esto significaba un gran avance para
la economia mexicana, ya que el nuevo tratado comercial y modelo se veia como el camino
de reduccion inflacionaria, asi como un enfoque en las exportaciones principalmente de

productos del sector manufacturero hacia Estados Unidos.

La répida expansion del del sector manufacturero de México - que supuestamente se produciria,
estimulada por la rapida expansion del sector manufacturero mexicano - que supuestamente se
produciria, estimulada por las exportaciones de productos intensivos en mano de obra arrastraria
al resto de la economia nacional a una trayectoria de crecimiento elevado y persistente. Ademas,
se argumentd que la reduccién del sector publico y la eliminacion de los subsidios eliminarian el

déficit fiscal y reducirian la inflacion (Moreno-Brid et al, 2005:1096).

Del mismo modo, se buscaba consolidar el proceso macroeconémico de México, esto
con la finalidad de poder impulsar en todos los sectores de la economia interna y fortalecer
el comercio exterior. No hay duda de que estas promesas y objetivos aln hoy en dia estan
lejos de poder ser alcanzadas, si bien las exportaciones se han incrementado es debido a la

disminucion de sus costos.
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En cuanto a crecimiento econdmico los resultados son lejanos a lo esperado, la
formacion de capital fijo no logra crecer, y el PIB, aunque ha crecido ha sido por debajo de
sus medidas historicas, esto ha traido consecuencias no solo econémicas, sino también
sociales, ya que el bajo crecimiento afecta directamente a la disponibilidad de poder generar
empleos para la cantidad de mano de obra existente para el pais (Moreno-Brid et al, 2005).

México antes del de TLCAN tenia como base en cuanto a desarrollo econémico la
intervencion del Estado para impulsar el crecimiento mediante la sustitucion de
importaciones, se basaba en una proteccion hacia la industria manufacturera. Dichas
protecciones incluian permisos en las importaciones, asi como precios fijos en cuanto a las
mismas y del mismo modo una prohibicién de productos del extranjero. Esto, de cierto modo
beneficia a los productos nacionales, pues muchos de ellos debian ser producidos dentro del
territorio nacional lo que incentivaba a una mejora continua en cuanto a produccioén y mano
de obra, sin embargo, este aislamiento no era del todo benéfico debido a que en caso de ser
necesario insumos extranjeros podria llegar a ser complicado su adquisicion y esto a su vez
generaba una brecha en ciertos sectores no solo econémicos, sino también sociales.

La IED era regulada de fuerte modo y esta estaba enfocada a sectores pequefios y
ajenos a la industria manufacturera, esto sin duda, fue un error en cuanto a las politicas
adoptadas por el Estado mexicano, ya que como se ha demostrado por Kang y Lee (2011) la
IED puede ser un gran soporte para el crecimiento y desarrollo econdmico lo que beneficiaria
al proceso industrializador de una economia, sin embargo, del mimos modo se corre un
peligro al liberalizar tanto la economia, pues como se ha presentado para el caso mexicano,
lejos de generar beneficios se ha venido observando una contraccion del crecimiento

econémico.
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En este sentido, México adoptd politicas hacia la IED erroneas, ya que la inversién
enfocada de manera correcta y distribuida puede impulsar el crecimiento, sin embargo,
México no sélo no distribuy6 esta inversion entre sus sectores, sino que la limito y regulo
hacia los sectores menos productivos de su economia, probablemente otros resultados se

hubieran obtenido en caso correcto de una diversificacion de la IED.

La politica industrial funcionaba a través de programas sectoriales con el objetivo de que la
industria manufacturera fuera capaz de producir bienes de capital e insumos intermedios algo
complejos (Ros, 1994). Para lograr este objetivo, se aplicaron recortes fiscales y restricciones
comerciales, con estrictos requisitos relativos, por ejemplo, al grado de contenido local y al
rendimiento de las exportaciones netas. Los programas sectoriales méas exitosos fueron los de las
industrias automovilistica, informatica y farmacéutica (CEPAL, 1979). Estas politicas se
complementaron con la intervencién de empresas estatales para llevar a cabo proyectos de
inversion que el sector privado no podia 0 no queria emprender, como el suministro de insumos

intermedios estratégicos o basicos (Moreno-Brid et al, 2005:1097).

La industria manufacturera se encontraba protegida y resguardada del exterior, pues la
intervencion extranjera estaba muy regulada y enfocada al sector no manufacturero. Durante
el modelo ISI la manufactura se vio beneficiada por medio de bajos costos en insumos dado

a subsidios e incentivos fiscales, asi como apoyo del sector privado.

La estrategia fue, en general, bastante exitosa. Transformo el pais de una sociedad agraria a una
sociedad urbana y semi industrial. Desde 1940 hasta mediados de la década de 1970, el PIB real
de México creci6 a una tasa media anual del 3,1% per capita. La industria manufacturera fue el

motor de este proceso de crecimiento, con una media de crecimiento de la produccion de casi el
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8% anual, impulsada por el dinamismo de la demanda interna. En este periodo, la proporcion de

la industria manufacturera en el PIB aumentd del 15% al 25% (Moreno-Brid et al, 2005:1098).

Si bien, la economia mexicana comenzaba a crecer y su sector industrial manufacturero
empezd a fortalecerse, dentro del entorno nacional comenzaban a surgir brechas de
desigualdad cada vez mas notorias ya que surgié una distribucion desigual del crecimiento,
asimismo, la reforma fiscal no logroé ser adoptada de manera éptima la cual buscaba reducir
la dependencia del sector publico de la deuda externa. Todos estos factores repercutieron de
manera negativa la expansion mexicana, ya que si bien el sector manufacturero se encontraba
en crecimiento el mismo proteccionismo a este y las malas politicas econdémicas aplicadas
frenaron este motor de crecimiento.

Uno de los factores que mas repercutié en la desaceleracion de crecimiento y
fortalecimiento de la manufactura fue la poca o casi nula inversion en bienes de capital
enfocados a la tecnologia, y como se ha demostrado el factor tecnoldgico es crucial para el
desarrollo y crecimiento de cualquier economia, no solo por el motor de apoyo que
representa, sino por la versatilidad que le da a los demas sectores, asi como que funge un
papel para propiciar un ambiente de desarrollo también de indole social.

Para el afio de 1977 el gobierno decidié enfocarse en buscar el desarrollo y
crecimiento con base al petrdleo y la deuda externa, el plan no tuvo los resultados esperados,
dado que este se encontraba expuesto ante factores exdgenos de la economia mexicana y con
alta volatilidad cambiaria, para el afio de 1981 la crisis petrolera internacional asi como las
elevadas tasas de interés en Estados Unidos repercutié gravemente para México, provocando
una crisis fiscal y cambiaria siendo asi que para el afio de 1982 en plena crisis econémica la

expansion mexicana fue frenada abruptamente, poniendo ahora como referente al sector
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privado como primordial inversionista y comenzando asi un proceso de desindustrializacion
(Moreno-Brid et al, 2005).

En un sentido paradojico, mientras México durante su expansion buscaba proteger a
el sector manufacturero con sus politicas, en el largo plazo podemos mencionar que fueron
esas mismas politicas y aislamiento lo que ocasiond que durante la crisis, se diera el escenario
perfecto para una desregularizacion de la IED hacia el sector privilegiado, el manufacturero.

Estas nuevas estrategias tenian como objetivo la liberalizacion comercial y financiera,
asimismo se buscaba la intervencion privada, todos estos factores y nuevas estrategias eran
conjuntas a nuevas politicas industriales las cuales trajeron consigo la eliminacion de la
mayoria de los subsidios y de los incentivos fiscales promovidos durante el modelo ISI.

Las condiciones del TLCAN se propiciaron desde mucho antes de su entrada en vigor.
Para el afio de 1985 México firma un acuerdo en relacion con las subvenciones con Estados
Unidos, se enfocaron en la permision de derechos de importacion esto con la finalidad de
permitir la entrada libre de impuestos de insumos. Esto propicié una apertura acelerada para
el mercado interno de bienes de capital, asi como de insumos.

Para 1986, México se incorpora al GATT lo que provocé una disminucion en las
restricciones de la IED, ayudo a las industrias enfocadas en capital y tecnologia, con esto se
podria inferir que la industria tecnoldgica al ser un motor de apoyo para el crecimiento
impulsaria aun méas la economia, y que la apertura de la IED en todos los sectores generaria
un beneficio. Para el afio de 1988 los precios oficiales de todas las mercancias habian
desaparecido y, “hay acuerdo general en que a finales de ese afio la liberalizacion comercial
del mercado interno de manufacturas de México era casi completa (Ten Kate y De Mateo,

1989a, 1989b)” (Moreno-Brid et al, 2005:1100).
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Durante los afios de 1989 a 1993, justo antes de que entrara en vigor el TLCAN
surgieron diferentes escenarios que propiciaron aun mas la IED, ya que para 1993 se
eliminaron las restricciones al capital extranjero. En 1990 comenzaron las negociaciones del
tratado y a finales de este afio se liberalizd completamente la IED en el sector bancario, para
este afio México ya se consideraba como una de las economias mas abiertas al comercio
exterior (Moreno-Brid et al, 2005).

Finalmente, en el afio de 1994 entra en vigor el TLCAN con el objetivo y compromiso
de desaparecer las barreras arancelarias en la mayor parte del intercambio comercial
intrarregional. Esto dltimo es importante de destacar, ya que, como se menciond
anteriormente este era uno de los objetivos clave a combatir del modelo anterior, reducir la
desigualdad de la distribucion econdmica e incentivar la IED mediante la eliminacion de
restricciones.

En cuanto a la politica industrial mexicana se encontraba orientada en sectores
especificos, posterior a esto se buscé la sustitucién de importaciones de bienes de capital,
con la idea de impulsar el crecimiento econémico, aqui el sector publico fungié como pilar
para enfocarse en la industrializacion.

Sin embargo, estas ideas se quedaron Unicamente en planteamiento, ya que los
recursos fiscales fueron insuficientes, asimismo, la orientacion de las politicas econémicas
no favorecid en nada estas ideas ya que iban en contra de la intervencion del Estado. Posterior
a esto se implementa un programa enfocado a politicas horizontales, y se buscaba estimular
la inversion con procesos mas simples, los programas enfocados al desarrollo social tuvieron
un gran avance, pero su enfoque fue en la reduccién de impedimentos comerciales (Moreno-

Brid et al, 2005).
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Uno de los mayores problemas dentro de estas politicas fue la mala gestion de
recursos, inclusive se puede decir que el problema per se no estaba en las politicas sino en su
implementacion, ya que durante esta transformacion que vivié México se descuid6 lo
fundamental de buscar la industrializacion, lo cual es la produccion y se origind el entorno
perfecto para que México se convirtiera en pais maquilador.

Asimismo, las carencias tecnoldgicas han sido un déficit que México no ha podido
arreglar, puesto que nuestra produccién tecnoldgica aun hoy en dia es deficiente y lo
realmente alarmante no es esa situacion por si misma, sino la falta de politicas enfocadas al
desarrollo tecnoldgico, lo cual genera una dependencia extrema ante los paises enfocados en

la produccidn tecnoldgica como lo es Estados Unidos.

3.2 Anélisis de resultados
México venia estado experimentando una transformacion hacia la liberalizacién comercial,
pero no fue hasta la entrada en vigor del TLCAN que se formalizo, para el afio de 1996
durante la crisis de la balanza de pagos se busca reestructurar las politicas industriales donde
se argumentaba que la liberalizacion “habia llevado a una desvinculacion excesiva de algunas
cadenas productivas de la industria mexicana, y afirmaba que para aumentar el valor afiadido
nacional de la industria mexicana, era necesario aplicar politicas e incentivos sectoriales, pero
excluyod explicitamente la nocion de medidas de proteccion comercial” (Moreno-Brid et al,
2005:1102).

Es decir, se buscaba fomentar la exportacion, y si bien esto resulta beneficio para la
economia de un pais, se ha demostrado que las exportaciones deben ser enfocadas a productos

que puedan afadir valor, complejos, o bien productos manufacturados de indole tecnologica,
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caso contrario lo que hizo México, ya que los sectores prioritarios fueron el textil, calzado,
automotriz, electronico y de produccion de alimentos enlatados (Moreno-Brid et al, 2005).

No hay duda de que este proceso genero un beneficio a la economia, pero al estar
enfocados en el sector servicios se producian productos menos complejos (segun el analisis
de Felipe et al, 2012) lo que acercaba mas a la economia mexicana al contexto de Vietnam
(analizando en el capitulo 2) que a una economia desarrollada como Canada o Estados
Unidos.

No fue hasta la gestion de Fox (2000-2006) 12 afios después de la entrada del TLCAN
que se reafirm6 que México necesitaba aplicar politicas sectoriales para incentivar la
inversion, el desarrollo y el crecimiento econdmico. Mientras que para el sector industrial
era necesario fortalecer los vinculos de manera local, siendo asi que se incentivaria la
competitividad internacional. Se debe destacar que en este reenfoque la participacion del
Estado, asi como de fondos publicos tenia mas peso para el Estado, esto en teoria debid
generar consecuencias positivas para el crecimiento econémico, aunque la realidad es lejana
a ese panorama, ya que la falta de presupuesto, asi como de interés en estos programas no
han generado los resultados ni el crecimiento que se esperaba, incluso no ain después de 10
afios (Moreno-Brid et al, 2012).

Una problemaética no solo fue en el sentido de enfocarse en ser un pais maquilador,
sino también en un intermediario, en otras palabras, las politicas industriales mexicanas se
centraban no en la produccion, sino en la permision de reexportar insumos importados libres
de impuestos. El déficit en politicas econémicas y ain mas industriales han generado una
contraccion en el desarrollo econémico del pais.

De manera grafica podemos analizar el comportamiento que ha tenido el crecimiento

econdémico del Estado mexicano, la grafica 3.1 nos permite comparar el crecimiento durante
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la implementacion de ambos modelos, siendo asi que el crecimiento del modelo de
liberalizacion comercial (LC) es muy por debajo en comparacion del modelo de
industrializacion por sustitucion de importaciones (ISI) con mas de tres puntos porcentuales

de diferencia.

Gréfica 3.1. Tasa de crecimiento del PIB per capita de México, 1961 - 2020.
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Fuente: Elaboracién propia con datos del World Development Indicators del Banco
Mundial.

Esto nos permite visibilizar la postura de Kang y Lee (2011) ya que es correcto
mencionar que la liberalizacién repercute de manera directa con la desindustrializacion,
debido no solo al incremento de importaciones, sino a un menor nivel de exportaciones, o0 a
un menor costo de estas. Asi como la postura de Palma (2005) donde explica que en
economias emergentes aparentemente la liberalizacion repercute de manera negativa a la

economia.
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Asimismo, es importante mencionar, que de los 3 paises México es el menos
competitivo y desarrollado, del mismo modo, la mayoria de sus exportaciones se centraron
en Estados Unidos, y siendo este grueso exportador en su mayoria de empresas
transnacionales, esto como se ha demostrado en capitulos anteriores representa una
problematica, pues el ingreso no se queda dentro del pais, y provoca que las empresas
nacionales apenas logren competir provocando su desaparicion generando ain mas que la
concentracion econdmica se queda fuera de México.

Las gréficas 3.2 y 3.3 nos permiten demostrar lo anterior, ya que, si bien los
comportamientos de los tres paises son similares, México es el tnico que demuestra una caida
en el nivel de exportacion, mientras que incrementa sus niveles de importaciones.
Comprobando asi que el TLC no beneficié a México del mismo modo que los dos paises, es
importante mencionar que durante la crisis de 1983 el PIB mexicano cay6 un 0.5% y con una
inflacion de un 98.8%.

No hay duda de que debido al TLCAN Meéxico ha logrado una insercion en los
mercados mundiales, asimismo ha tomado una importancia en cuanto a sus exportaciones no
petroleras. México entre 1985 y 1994 se posicioné como el quinto pais con mayor
crecimiento en sus exportaciones de productos manufacturados mientras que para 1994-2000
paso a estar solo por detras de China (Moreno-Brid et al, 2005).

El TLCAN sin duda incentivd una gran cantidad de oportunidades para las
exportaciones, ain mas con el mayor mercado mundial, el cual es Estados Unidos, aunque
como se ha demostrado la liberalizacion se consolidé con el TLCAN, pero este proceso habia
tomado mucha fuerza durante al menos 10 afios antes.

Para el afio de 1994 las exportaciones representaban un 16% del PIB y para el afio

2000 un 35,1%. Este incentivo en exportaciones beneficio a la manufactura, ya que
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anteriormente estas se centraban en productos primarios. Tregenna (2009), Dasgupta y Singh
(2007), Felipe (2012) y Kang y Lee (2011) han demostrado, que si bien es importante
centrarse en el sector manufacturero para alcanzar la industrializacion no debe ser descuidado
ni reemplazado el sector servicios, ya que, en cierto punto, el sector manufacturero necesitara

del sector servicios.

Gréfica 3.2. Tasa de crecimiento de las importaciones de México, Canada y Estados Unidos.
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Fuente: Elaboracién propia con base en INEGI y el Banco Mundial.

México ha experimentado grandes cambios durante sus politicas comerciales, siendo
que para el afio de 1970 la economia se basaba en exportaciones petroleras, posterior a la
crisis cambio esta forma de crecimiento mientras que para 1988 las exportaciones en
manufactura tomaban un papel importante mientras que para los afios 2000 ya superaba el
85% en ese sentido podemos decir que el rapido crecimiento de las exportaciones han fungido
como soporte a las exportaciones de bajo rendimiento como los productos
agricolas (Moreno-Brid et al, 2005).

La gréafica 3.3 nos permite ver de manera mas clara como el enfoque exportador

mexicano se transformd, y del mismo modo como se ha mencionado se puede apreciar como
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el nivel de exportaciones ha disminuido, del mismo modo nos ayuda a demostrar la
dependencia generada en México hacia Estados Unidos, ya que el crecimiento tanto de las
importaciones y exportaciones reacciona al crecimiento de nuestro pais vecino y principal

socio comercial.

Gréfica 3.3. Tasa de crecimiento de exportaciones de México, Canada y Estados Unidos.

19"."'.'
1979
1981

e———)éxico = Canada Estados Unidos

Fuente: Elaboracion propia con base en INEGI y el Banco Mundial.

Latabla 3.1 nos permite de manera visual entender la evolucion que ha tenido México
con respecto a la insercion en el mercado mundial, y del mismo modo nos permite demostrar
que si bien el TLCAN ayudd en este proceso, no fue el mismo tratado el que impulsé esta
incursion, ya que desde los afios 80 México venia acrecentando su participacion en
exportaciones, al igual que su composicion, es decir, paso de centrarse en el petr6leo a una
diversificacion en el sector manufacturero. Del mismo modo podemos apreciar el
crecimiento que tuvo en el mercado mundial, pasando del lugar quinto en el periodo de 1985-

1994 al segundo lugar, solo por debajo de China en 1994-2001.
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Tabla 3.1. Cambios en la participacion de exportaciones de manufacturas en el mercado mundial (Top
de 20 paises) 1985-1994 y 1994-2001.

1985 1994 Variation Rank 1994 2001 Variation
85-04 94-01
(A) @B (B-4) © @M (d-0

China 1.42 586 4.44 1 China 5.86  8.86 3.00
Malaysia 0.55 1.73 1.18 2 Mexico 1.71 3.28 1.57
Singapur 0.88 1.88 1.00 3 USA 13.37 14.27 0.90
Thailand 0.30 1.06 0.77 4 Philippines 0.43 0.93 0.50
Mexico 1.01 1.71 0.70 5 Canada 3.78 4.27 0.49
USA 12.82  13.37 0.55 6 Malaysia 1.73 2.17 0.44
Indonesia 0.19  0.67 0.48 7 Korea 2.73 3.15 0.42
Korea 226 2.73 0.46 8 Hungary 0.23 0.56 0.33
Spain 1.49 1.79 0.30 9 Ireland 0.59 083 0.24
Poland 0.18 040 0.22 10 Chec Rep. 0.31 0.53 0.24
India 047  0.67 0.20 11 Israel 0.41 0.58 0.17
Turkey 022 040 0.18 12 Thailand 1.06 1.23 0.17
Philippines 0.31 0.43 0.12 13 Poland 040 0.54 0.14
Hungary 0.15 023 0.09 14 Indonesia 0.67 077 0.10
Viet-Nam 0.00  0.08 0.08 15 Turkey 040  0.50 0.10
Ireland 0.51 0.59 0.08 16 Viet-Nam 0.08 0.17 0.09
Australia 0.35 0.43 0.07 17 Slovakia 0.10 0.18 0.08
Portugal 044  0.51 0.07 18 Rumania 0.15 0.22 0.07
Pakistan 0.14  0.20 0.06 19 Bangladesh  0.10  0.15 0.05
Dominican Rep. 0.06  0.11 0.05 20 Costa Rica 0.05 0.10 0.05

Fuente: Recuperado de “Industrialization and economic growth in Mexico after NAFTA: the road travelled”
(Moreno-Brid et al, 2005:1104).

La gréafica 3.4 nos permite demostrar lo que se ha mencionado anteriormente, México
no solo cambid de estrategia comercial después de la crisis petrolera y de esta diversificacion
que ha tenido en cuanto a sus exportaciones, aungque aun se puede apreciar la importancia
que tienen las exportaciones petroleras para la economia mexicana.

Las exportaciones del sector manufacturero desde antes del comienzo del TLCAN, por
inicios de los afios 90 comenzaba a mostrar una tendencia de crecimiento, durante la entrada
en vigor del tratado se mantiene constante y no es hasta aproximadamente 1998 que comienza

a tener una tendencia decreciente.

Este auge exportador situdé a México entre los competidores méas exitosos en muchas ramas del
mercado estadounidense de manufacturas, una posicién que actualmente esta siendo desafiada

por China. Las maquiladoras fueron una fuerza clave detras de este impulso exportador. En los
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primeros afios de la década de 1990, proporcionaron méas de la mitad de las exportaciones totales
de México de manufacturas, y mas del 40% de las exportaciones totales de México (Moreno-Brid

et al, 2005:1105).

Grafica 3.4. Tasas de crecimiento del PIB, importaciones, exportaciones y exportaciones no petroleras.
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Fuente: Elaboracién propia con base en BIE de INEGI.

Mexico en este sentido se vio altamente beneficiado por la IED, no solo por la inversion
misma, sino también por la migracion de empresas estadounidenses originado también por
el TLCAN vy la privatizacion de muchas empresas nacionales, la industria manufacturera en
este periodo se le destind el 53% de las entradas totales de inversion, las cuales destacan los
subsectores de productos metalicos, quimicos y alimentos, bebidas y tabaco.

Como se ha mencionado, la inversién en México buscaba homogeneizar los sectores
que habian sido descuidado y con grandes brechas de distribucion econdémica, sin embargo,

el impulso de las exportaciones no fue homogéneo, ya que se centr6 en un conjunto de
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industrias siendo de este modo que lo relacionado con automoviles representaba un 53% de
las exportaciones totales de la manufactura mexicana para el periodo de 1994-2004.

La gréfica 3.5 nos permite entender mejor los datos que hasta ahora se han presentado,
ya que demuestran que la industria industrial manufacturera es sin duda el motor de
crecimiento para México, ya que existe una relacion directa entre el crecimiento
manufacturero y el PIB, sin embargo, el sector servicios tiene una mayor participacion,
aunque menos aporte en relacion con el PIB, del mismo modo el aspecto tecnolégico es

deficiente en el pais.

Gréfica 3.5. Tasa de crecimiento del PIB en la economia mexicana y su industria manufacturera.
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Fuente: Elaboracién propia con datos del World Development Indicators del Banco
Mundial.

México cuenta con los recursos necesarios para poder enfocarse en un crecimiento
industrial mas 6ptimo, pero cuenta con ciertos limitantes, uno de ellos es la dependencia que
se ha generado a economias mas desarrolladas, y aunque México se considere como una
economia en desarrollo la realidad es que las brechas de desigualdad econdmica y social se

han acrecentado cada vez mas, otro problema es que si bien se exportan productos es de
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plantearse cuantas de esas empresas son nacionales y del resto cual es el porcentaje de
contribucion real para la economia mexicana, ya que “seglin algunos autores, el grueso de
las exportaciones manufactureras de México no son mas de 300 empresas, la mayoria de ellas
vinculadas a empresas transnacionales” (Moreno-Brid et al, 2005:1107).

Por ultimo, hay que destacar que si bien se ha logrado un gran nivel en las
exportaciones del sector manufacturero, debido a la gran relacion comercial con Estados
Unidos generando un superavit comercial existen también déficits comerciales en otros
sectores, asi como la poca participacion del comercio de bienes primarios y del sector

servicios.

3.3  Contraste empirico

La realidad de México ha sido completamente diferente a lo que se esperaba, la teoria estaba
pensada para un crecimiento no inmediato, pero si eficiente, no solo de la industria
manufacturera, sino de la economia en general.

Si bien México ha experimentado algunos crecimientos, nos encontramos
primordialmente con contracciones econémicas, sin embargo, lo realmente preocupante no
son las contracciones per se, sino mas bien el hecho que los periodos de recuperacion son
muy lentos, y los tiempos de crecimiento son muy rapidos, por lo que el crecimiento de la
economia mexicana apenas muestra pocas sefiales debido a que se ve opacado por los altos
niveles de contraccion a los que se enfrenta.

La industria manufacturera a partir del 2010 ha tenido una tendencia negativa, donde

cada vez suma menos a la economia, y no porque este siendo reemplazada por otros sectores
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(como el tecnoldgico) sino por una perdida generalizada de importancia de dicho sector, lo
que ha influido en un menor crecimiento.

Asimismo, las exportaciones han ido disminuyendo, y empeorando ain mas la
situacion, es el hecho de que se ha aumentado el nimero de importaciones, del mismo modo
la dependencia que se ha generado con Estados Unidos sigue aumentando a través del tiempo,
por lo que las repercusiones externas incrementan, dejando a México en un escenario no
favorable. México al buscar no enfrentar otra crisis petrolera ha sustituido dichas
exportaciones, lo que también ha repercutido de manera negativa a la economia mexicana,
debido a que gran parte de estas exportaciones no petroleras se han centrado en productos no
competitivos.

Sin duda no se debe regresar a la estrategia de crecimiento basada en el petroleo, pero
no se debe descuidar dicha industria y se debe optar por la exportacion y elaboracion de
productos que generen competitividad en el mercado global, del mismo modo que se deben
usar los recursos de manera més eficiente para impulsar el mercado interno, ya que México
cuenta con los recursos para convertirse en una economia industrializada, sin embargo, no
contamos con politicas que permitan dicho cambio.

El principal problema al que se ha enfrentado México para alcanzar dicho desarrollo
es el politico, ya que un conjunto de malas decisiones a través de los afios ha puesto a México
en esta posicion tan complicada (no solo econémicamente), si bien el aspecto social es
importante, debemos priorizar el enfoque politico.

Del mismo modo los datos demuestran una contraccion en los ultimos afios, siendo
que para el afio 2010 la industria manufacturera pasé de 9 puntos porcentuales a -11 puntos
porcentuales para el afio 2020. Asimismo, algo que es necesario remarcar es el hecho que

con el modelo ISI la tasa de crecimiento del PIB promedio se encontraba en el 3.49%
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mientras que con el modelo LC se encuentra en 0.38%. Esto no significa que debamos volver
a adoptar el modelo ISI, sino pensar en nuevas posibilidades en el ambito comercial y
economico.

No hay duda que México mejoré su nivel de exportaciones a partir del TLCAN, sin
embargo, esto no representd un beneficio para casi ningin ambito o sector, ademas es
importante remarcar que tuvieron que pasar 24 afios para que surgiera una reestructuracion
de dicho tratado, siendo que para el afio del 2018 pasé a nombrarse T-MEC. Esto podria ser
preocupante debido a que México no cuenta con las condiciones para esperar dos décadas

mas para poder ver resultados o repensar una nueva estrategia.

Conclusiones y recomendaciones

Se han analizado diferentes perspectivas y planteamientos de lo que conocemos como
desindustrializacion, demostrando que puede existir un proceso desindustrializador desde
distintos factores. Ademas, demostrando que la concepcion de la desindustrializacion
Unicamente como una disminucion de la proporcidn de la industria manufacturera en relacion
con el empleo se encuentra incompleta.

Para Tregenna (2009) la desindustrializacion entonces no es solo una relacion con el
nivel de produccion y su proporcion con el PIB, sino su importancia recae en la incentivacion
del empleo ain mas que en la produccion.

En postura complementaria Dasgupta y Singh (2007) conciben a la desindustrializacion
como una contraccién en el crecimiento econémico, y si bien relacionan esta contraccion

debido al sector industrial manufacturero, siempre que exista una disminucion en el
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crecimiento serd considerada como desindustrializacion, es de destacar, que los autores
proponen al sector tecnoldgico como un posible sustituto del motor de crecimiento.

Del mismo modo, plantean que la desindustrializacion puede ser aceptada debido a la
inclusidn tecnoldgica en la economia, sin embargo, hacen énfasis en que la aceptacion no es
sinénimo de normalidad, dado que un proceso desindustrializador debe ser considerado
alarmante por si mismo. Asimismo, Singh (2007) propone que la desindustrializacion no es
un proceso enddgeno, o al menos no completamente, sino que existen factores exdgenos
debido a la globalizacién y al comercio.

Por parte de Kang y Lee (2011) manejan dos posturas, la primera en relacion con lo
anterior planteado por Tregenna (2009) y Dasgupta y Singh (2007) en la cual consideran que
la desindustrializacion afecta de forma negativa al crecimiento econémico y es provocada
por una disminucion en el sector manufacturero, aunque a esta concepcién afiaden la IED
como factor determinante. En su postura contraria, pero similar de cierto modo a lo planteado
por Dasgupta y Singh (2007) sobre la normalidad de la desindustrializacion, los autores
contemplan a la desindustrializacion como un proceso natural que deben experimentar las
economias que se encuentran en vias de convertir en industrializadas, donde los efectos
negativos seran en el corto plazo para obtener los beneficios en el largo plazo.

La desindustrializacion es un proceso que afecta de manera negativa a la economia,
normalmente se relaciona con el sector manufacturero industrial, y esta percepcion es
parcialmente correcta, ya que como se ha analizado, la desindustrializacion surge debido a
una contraccion en el nivel de empleo del sector manufacturero, sin embargo, es importante
hacer énfasis que no es exclusivo de este sector, ya que la estrecha relacion de este sector con
los demas imposibilita la definicion exclusiva de desindustrializacion al sector manufacturero

industrial.
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Esto se puede ver ejemplificado en los métodos que son utilizados para contrarrestar el
efecto desindustrializador, como lo es la reubicacion de mano de obra entre sectores, el
incremento de la produccién y el desplazamiento de mano de obra del sector manufacturero
hacia otros sectores.

Del mismo modo, concebimos a la desindustrializacion como un proceso natural que
sera experimentado por cualquier pais sin importar su grado de industrializacion o desarrollo,
esto debido a que el crecimiento de una economia no puede ser en ningun sentido
permanente, mostrara en algin punto del tiempo una contraccion en el sector manufacturero
y por ende en su crecimiento econdémico, lo que serd un sindnimo de desindustrializacion.
Esta concepcidn no significa ver al proceso desindustrializador como normal, ya que no bajo
ninguna situacion puede ser considerado como algo beneficio una contraccion econémica.

Sin embargo, existen factores que pueden explicar dicho comportamiento, y generar un
listado de los componentes no resulta pertinente, debido a que como se ha demostrado, la
gran diferencia de factores entre paises imposibilita una concepcion Unica, aunque los paises
que experimentan una desindustrializacion comparten caracteristicas entre si, limitar a una
definicidn no representaria la gran variedad de situaciones en los distintos paises que existe,
estan y experimentaran la desindustrializacion.

Del mismo modo, es importante mencionar que la desindustrializacion si bien surge
desde el sector manufacturero industrial es importante mencionar que también puede ser
generado no solo por el empleo, sino como se demostrado por decisiones de indole politica
y social, es decir, por una mala gestion de politicas publicas o desde la negacion a adoptar
dichas politicas por parte de la sociedad.

La globalizacion y el comercio impiden que la desindustrializacion sea considera

Unicamente por compontes enddgenos, del mismo modo podemos decir que la
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desindustrializacion puede representarse como un ciclo econdmico, aunque esto no significa
que un pais que este sufriendo de desindustrializacién este por convertirse en un pais
desarrollado como lo han propuesto Kang y Lee (2011).

El sector servicios tecnolégico ain no es un motor de crecimiento por si solo, aunque
como se ha demostrado, puede llegar a ser un motor de apoyo. La idea de optar por
convertirse en una economia tecnoldgica en lugar de una industrializada debe ser considerada
con mayor importancia, ya que desde cierta perspectiva podria ser mas facil alcanza este
objetivo.

La tecnologia sera un factor relevante para el crecimiento econémico en el mediano y
largo plazo, y posiblemente si logre sustituir al sector manufacturero industrial como motor
de crecimiento, por tal motivo es necesario invertir en este rubro, aun cuando los resultados
se vean reflejados en generaciones futuras, esta inversion inclusive podria generar una
inversion en el corto plazo si existiese algin descubrimiento tecnoldgico importante.

México se encuentra en un proceso desindustrializador desde hace décadas, aunque se
ha acrecentado aun mas en los Ultimos afios, la falta de incentivos en el sector manufacturero
industrial, aunado a la transformacion que se ha dado como maquiladores ha acrecentado
este proceso, del mismo modo el incremento de importaciones y la disminucion de
exportaciones no han favorecido a poder mejorar la situacion actual del pais.

Debe enfocarse en fortalecer el mercado interno y mejorar el nivel de exportaciones,
sin embargo, se debe optar por incrementar el volumen de exportaciones mejorando el grueso
nacional de estas, es decir, que sean empresas nacionales las que exporten mas que las
transnacionales. Del mismo modo debe optar por politicas publicas en el corto y largo plazo,
el corto buscando mitigar poco crecimiento economico y en el largo un plan que permita un

desarrollo mas optimo.
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Del mismo modo, México debe buscar en esta vision de incrementar el volumen
exportador hacerlo con productos competitivos, tal como se ha analizado anteriormente, ya
que poco utilidad y beneficios tendra hacerlo con productos que no logren competir en el
mercado, solo con la intencién de mejorar el nivel de exportaciones.

Por otro lado, el concepto de una economia basada en la tecnologia es idoneo para ser
implementado en México, aunque es importante hacer énfasis que esto no debe ser sinbnimo
de olvidar al sector manufacturero industrial, sino hacerlo simultaneo ya que esto permitira
un crecimiento mas sostenible por dos sectores altamente competitivos.

Sin duda, enfrentar la desindustrializacion es un tema sumamente complejo, pues no es
suficiente con incentivar el sector manufacturero industrial, ya que en el intento de México
por lograrlo a descuidado los demas sectores. Incentivar el empleo ha resultado complicado,
no solo en la cuestion de creacion de empleo, sino con sueldos competitivos, del mismo
modo, la IED no ha sido beneficia en sentido estricto para el pais debido a que seguimos sin
lograr ser productores. Se debe optar por una transformacion hacia la produccion dejando
atras la maquila.

México cuenta con los recursos necesarios para convertirse un en pais desarrollado, y
no solo industrial, sino tecnoldgico. La inversion en tecnologia y ciencia es algo en lo que el
pais debe centrarse para mitigar los problemas econémicos y sociales actuales, y eso

permitira en el mediano y largo plazo ser un pais altamente competitivo.
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